SESIÓN 16 – INGLÉS
“OUR RURAL ENTREPRENEURSHIP”
Proyecto: “¿Cómo contribuye mi institución en mi comunidad?” 
 Producto: Cooperativa Escolar de Emprendimientos Rurales.
	1. DATOS GENERALES Elemento
	Descripción

	Área
	Inglés como lengua extranjera

	Grado
	Segundo de Educación Secundaria

	Duración
	90 minutos

	Sesión
	16

	Título
	Our Rural Entrepreneurship

	Producto de la sesión
	Mini presentación oral en inglés de un emprendimiento rural.

	Competencia
	Se comunica oralmente en inglés como lengua extranjera.

	Capacidades
	Obtiene información; infiere e interpreta; adecúa, organiza y desarrolla ideas; utiliza recursos no verbales y paraverbales; interactúa estratégicamente; reflexiona y evalúa.

	Campo temático
	Rural entrepreneurship: products, services, materials, price, customers and community benefits.

	Enfoques transversales
	Orientación al bien común, intercultural, inclusivo/atención a la diversidad y búsqueda de la excelencia.


2. PROPÓSITO DE APRENDIZAJE
Los estudiantes describen en inglés, mediante frases sencillas, claras y organizadas, un producto o servicio de su emprendimiento rural, mencionando su nombre, qué ofrecen, características, materiales o recursos locales, precio, clientes y beneficio para la comunidad, con la finalidad de comunicar el valor de su iniciativa dentro de la Cooperativa Escolar de Emprendimientos Rurales.
3. DESEMPEÑO PRECISADO
Participa en una breve situación comunicativa en inglés describiendo un emprendimiento rural cercano a su realidad. Organiza información básica, utiliza vocabulario relacionado con productos y servicios, emplea expresiones sencillas para indicar características y precio, y acompaña su mensaje con recursos no verbales.
4. CRITERIOS DE EVALUACIÓN
Presenta el nombre y explica qué producto o servicio ofrece.
Utiliza vocabulario básico de productos, materiales, precio, clientes y comunidad.
Construye frases sencillas y comprensibles.
Expresa el precio y una o dos características o beneficios.
Pronuncia de manera comprensible las expresiones trabajadas.
Respeta turnos, escucha y participa en la interacción.
5. EVIDENCIA Y PRODUCTO
Evidencia: mini presentación oral de 45–60 segundos, individual o en equipo, sobre un emprendimiento rural. Producto: “Our Rural Business Pitch”, con nombre, producto/servicio, recurso local, característica, precio, clientes y beneficio comunitario.
6. SECUENCIA DIDÁCTICA
INICIO – 15 minutos
Situación significativa: La cooperativa escolar desea presentar sus iniciativas a visitantes o posibles clientes. El docente pregunta: “If a visitor comes to our community and asks about our business, how can we present our product in English?”
Motivación: imágenes o productos locales: milk, cheese, eggs, potatoes, vegetables, handicrafts.
Saberes previos: What products do we have in our community? What do you sell? How much is it? Who are your customers?
Conflicto cognitivo: ¿Es suficiente decir solamente “Cheese”? ¿Qué información necesita un cliente para conocer mejor nuestro producto?
Propósito, criterios y acuerdos: escuchar, respetar turnos, apoyar al compañero y valorar los productos de la comunidad.
	English
	Español

	Product
	Producto

	Price
	Precio

	Local product
	Producto local

	Rural business
	Emprendimiento rural

	Customer
	Cliente

	Community
	Comunidad

	Cheese
	Queso

	Milk
	Leche

	Eggs
	Huevos

	Vegetables
	Verduras

	Potatoes
	Papas

	Handicrafts
	Artesanías

	Local resources
	Recursos locales

	We sell...
	Vendemos...



DESARROLLO – 55 minutos
Actividad 1. Match and discover – 10 min
Relacionan imágenes con palabras y clasifican: Product / People / Information. DUA: imágenes, palabras escritas y modelado oral; pueden responder señalando, uniendo, escribiendo o diciendo.
Actividad 2. Useful language – 10 min
El docente modela: Our business is called _____. / We sell _____. / Our product is _____. / It is made with local resources. / The price is _____ soles. / Our customers are _____. / Our product is useful because _____. / Thank you! Los estudiantes sustituyen información y practican en parejas.
Actividad 3. Complete your business card – 10 min
Cada estudiante organiza: Business name; Product/service; Local resource/material; Characteristic; Price; Customers; Community benefit.
Actividad 4. Prepare your pitch – 15 min
En equipos preparan un pitch de 45–60 segundos. Roles flexibles: speaker, writer, vocabulary helper, designer y timekeeper. Todos participan según sus fortalezas.
Actividad 5. Rehearse and improve – 10 min
Ensayan por parejas. Un compañero escucha y marca una lista de cotejo sencilla. Luego intercambian roles. El docente retroalimenta con una fortaleza, un aspecto por mejorar y una pregunta para avanzar.
Modelo: “Hello! Our business is called Cruz Conga Rural Products. We sell cheese and milk. Our products are local and useful. They are made with local resources. The price is 10 soles. Our customers are families and students. Our business helps our community. Thank you!”
CIERRE – 20 minutos
Los equipos presentan su pitch. Pueden apoyarse en cartel, imágenes, tarjetas o lectura breve.
Reflexión: What did I learn? What words can I use? Can I describe my product? Was it easy or difficult to speak English? How can English help our cooperative?
Metacognición: Today I learned… __________ | I can say… __________ | I need to improve… __________ | I helped my team by… __________
Retroalimentación: se reconoce el logro, se identifica una mejora concreta y se formula una pregunta para avanzar.
7. DUA Y ATENCIÓN A LA DIVERSIDAD
	Necesidad
	Apoyos razonables

	Discapacidad visual
	Material ampliado, alto contraste, lectura oral y posibilidad de responder oralmente.

	Discapacidad auditiva
	Instrucciones escritas, imágenes, gestos, palabras clave y apoyo visual.

	Discapacidad física
	Adecuación del espacio, materiales al alcance y roles que no dependan del desplazamiento.

	TEA
	Agenda visual, instrucciones paso a paso, anticipación y ensayo previo.

	TDAH
	Tareas cortas, roles concretos, tiempos visibles, movimiento funcional y refuerzo positivo.

	Dificultades específicas de aprendizaje
	Banco de palabras, oraciones modelo, tarjetas y tiempo adicional.

	Altas capacidades
	Diálogo vendedor-cliente, comparación de productos y preguntas de clientes.



DUA: representación mediante imágenes, texto y modelado oral; acción y expresión mediante habla, lectura, dibujo, cartel o audio; compromiso mediante elección del producto, roles y conexión con la comunidad.
8. EVALUACIÓN
	Criterio
	Evidencia
	Instrumento
	Nivel

	Presenta información del emprendimiento.
	Business pitch.
	Rúbrica.
	Inicio / Proceso / Logro / Destacado

	Usa vocabulario pertinente.
	Oraciones y presentación.
	Lista de cotejo.
	Inicio / Proceso / Logro / Destacado

	Comunica precio y características.
	Pitch oral.
	Rúbrica.
	Inicio / Proceso / Logro / Destacado

	Pronuncia comprensiblemente.
	Presentación.
	Rúbrica.
	Inicio / Proceso / Logro / Destacado

	Interactúa respetuosamente.
	Trabajo y presentación.
	Guía de observación.
	Inicio / Proceso / Logro / Destacado


Rúbrica analítica
	Criterio
	Inicio
	En proceso
	Logro esperado
	Logro destacado

	Contenido
	Información aislada y mucho apoyo.
	Presenta algunos datos con apoyo.
	Presenta nombre, producto, precio y característica/beneficio.
	Presenta información completa, organizada y relevante.

	Uso del inglés
	Palabras sueltas.
	Frases sencillas con apoyo.
	Frases sencillas adecuadas.
	Frases variadas y claras.

	Vocabulario
	Muy limitado.
	Usa parte del vocabulario.
	Pertinente y suficiente.
	Variado y preciso.

	Pronunciación
	Dificulta la comprensión.
	Se comprende con repetición.
	Generalmente comprensible.
	Clara y segura.

	Interacción
	Participación limitada.
	Participa con apoyo.
	Respeta turnos y participa.
	Interactúa con seguridad y apoya al equipo.


9. RECURSOS Y MATERIALES
	Recurso
	Finalidad
	Responsable

	Imágenes/productos locales
	Contextualizar vocabulario.
	Docente y estudiantes

	Tarjetas
	Asociar imagen, palabra y significado.
	Estudiantes

	Business Card
	Organizar información.
	Estudiantes

	Papelote/cartulina
	Presentar el pitch.
	Equipos

	Plumones
	Diseñar el producto.
	Estudiantes

	Celular, si está disponible
	Grabar ensayo o presentación.
	Estudiantes/docente

	Diccionario
	Resolver dudas.
	Estudiantes


10. FICHA DE TRABAJO DEL ESTUDIANTE
OUR RURAL BUSINESS PITCH
Name: ______________________________ Grade: 2nd Secondary
A. Match
Relaciona palabras con imágenes o significados: Product – Price – Customer – Community – Cheese – Milk – Eggs – Vegetables.
B. Complete
Our business is called ____________________.
We sell ________________________________.
Our product is __________________________.
It is made with __________________________.
The price is __________________ soles.
Our customers are ______________________.
Our product is important because __________.
C. Build your pitch
Ordena tus ideas: greeting → business name → product/service → local resource → characteristic → price → customers → community benefit → thanks.
D. Self-assessment
	I can...
	Yes
	Almost

	Say the name of my business.
	☐
	☐

	Describe my product/service.
	☐
	☐

	Say the price in English.
	☐
	☐

	Use vocabulary about my community.
	☐
	☐

	Present my idea with confidence.
	☐
	☐



E. Reto para casa
Pregunta a un familiar: What local product could become a business? Escribe su nombre, precio y un beneficio. Luego redacta 3 oraciones sencillas en inglés.
11. PRODUCTO FINAL Y LOGRO
“Our Rural Business Pitch”: una presentación oral breve que comunica una iniciativa productiva de la comunidad. El estudiante evidencia el logro al organizar información, utilizar vocabulario pertinente, construir frases comprensibles, expresar precio y características, y participar respetuosamente.
La sesión conecta el inglés con una finalidad auténtica: presentar y valorar los emprendimientos rurales de la comunidad. La evaluación es formativa y el DUA permite diferentes formas de participación y expresión.
