SESIÓN DE APRENDIZAJE
OPTIMIZANDO LOS COSTOS Y GANANCIAS DE NUESTRO EMPRENDIMIENTO CON EXCEL
I. DATOS INFORMATIVOS
1. Institución Educativa: 40028 Guillermo Mercado Barroso
2. Área: Educación para el Trabajo (EPT)
3. Especialidad/Módulo: Gestión de Emprendimiento / Herramientas Digitales
4. Grado/Ciclo: 4to -  VII Ciclo (Secundaria)
5. Duración: 90 minutos
6. Docente: Luz Marina Barrantes Huancollo
7. Herramienta: Microsoft Excel o Google Sheets
II. PROPÓSITOS DE APRENDIZAJE
	Competencia
	Capacidades
	Desempeños Precisados
	
	Evidencia de Aprendizaje

	Gestiona proyectos de emprendimiento económico o social.
	• Crea propuestas de valor.
• Aplica habilidades técnicas.
• Evalúa los resultados del proyecto de emprendimiento.
	• Organiza datos de costos, precio de venta y márgenes en una hoja de cálculo.
• Aplica fórmulas en Excel (SUMA, MULTIPLICACIÓN, RESTA, DIVISIÓN) para calcular el capital, costo unitario, precio de venta (con un 40% de margen) y la ganancia proyectada.
• Formula conclusiones sobre la viabilidad financiera del proyecto.
	
	Elabora un presupuesto y simulador financiero automatizado en Excel en AIP que calcula el capital total, costo de producción unitario, precio de venta sugerido y la ganancia total para 100 bolsas.


III. SECUENCIA DIDÁCTICA (90 minutos)
1. Inicio (15 minutos)
Motivación y Saberes Previos: El docente presenta un prototipo de la bolsita de tela (40x36 cm). Plantea la pregunta: 'Si producir cada bolsa nos cuesta un monto determinado, ¿cómo calculamos el precio de venta al público para asegurar una ganancia justa? ¿Qué porcentaje de ganancia deberíamos buscar?'
Conflicto Cognitivo: 'Si vendemos la bolsa a S/ 4.00, ¿cuánto estamos ganando realmente en porcentaje? Si aumentan los costos de la tela, ¿cómo afectaría a nuestra ganancia? ¿Podemos calcular esto al instante sin equivocarnos?'
Propósito: 'Hoy aprenderemos a diseñar una plantilla financiera automatizada en Excel para calcular el capital de trabajo, determinar el precio de venta óptimo basado en un margen del 40% y proyectar la ganancia neta de nuestro negocio'.
2. Desarrollo (60 minutos)
Paso 1: Análisis Financiero y Comercial (15 min)
El docente explica la estructura de costos y la lógica comercial en la pizarra:
• Rendimiento de Materiales: Tela de doble ancho (1.50 m) rinde 4 bolsas por cada 40 cm de largo. Para 100 bolsas se requieren 25 metros. En cinta, se necesitan 80 cm por bolsa (80 metros en total = 1 rollo de 100 m).
• Costo Unitario de Producción: Es el Capital Total dividido entre las 100 bolsas.
• Margen de Ganancia Deseado: Se establece un margen del 40% sobre el costo unitario. La fórmula matemática para el Precio de Venta es: Costo Unitario / (1 - Margen).
Paso 2: Modelamiento y Fórmulas en Excel (20 min)
El docente proyecta su hoja de cálculo y enseña a escribir las fórmulas clave:
• Costo Total de Materiales = Cantidad * Precio Unitario
• Margen en Excel = Se ingresa como 40% o 0.40
• Precio de Venta = C8 / (1 - 40%)
• Ganancia por Unidad = Precio de Venta - Costo Unitario
Paso 3: Práctica Guiada / Automatización (25 min)
Los estudiantes replican y completan la tabla en sus computadoras:
	Celda
	Columna A (Concepto)
	Columna B (Cantidad / Datos)
	Columna C (Fórmula / Resultado)

	B1
	PRODUCCIÓN TOTAL
	100
	(Bolsas)

	A4
	Tela de doble ancho
	25
	=B4*7  -->  (S/ 175.00)

	A5
	Cinta de jalar
	1
	=B5*20 -->  (S/ 20.00)

	A6
	Mano de obra
	100
	=B6*1  -->  (S/ 100.00)

	A7
	CAPITAL TOTAL REQUERIDO
	
	=SUMA(C4:C6)  -->  (S/ 295.00)

	A8
	Costo de producción unitario
	
	=C7/B1  -->  (S/ 2.95)

	A9
	Margen de ganancia deseado
	40%
	(0.40)

	A10
	PRECIO DE VENTA SUGERIDO
	
	=C8/(1-B9)  -->  (S/ 4.92)

	A11
	Ganancia neta por bolsa
	
	=C10-C8  -->  (S/ 1.97)

	A12
	GANANCIA TOTAL PROYECTADA
	
	=C11*B1  -->  (S/ 196.67)


3. Cierre (15 minutos)
• Metacognición y Simulación: El docente pide cambiar la producción a 500 bolsas o el margen al 50%. Los alumnos analizan cómo cambian automáticamente los precios de venta y las ganancias totales.
• Conclusión: El negocio requiere un capital de S/ 295.00. Para ganar un 40%, cada bolsa debe venderse a S/ 4.92 (o S/ 5.00 redondeado), generando una ganancia total de S/ 196.67 soles por la campaña.
IV. INSTRUMENTO DE EVALUACIÓN (LISTA DE COTEJO)
	Criterios de Evaluación
	Logrado
	En Proceso

	Organiza de forma ordenada los costos de materiales y mano de obra en filas y columnas de Excel.
	
	

	Aplica la función SUMA y operadores aritméticos para calcular el costo total e inversiones.
	
	

	Utiliza la fórmula correcta en Excel para determinar el precio de venta en función a un margen porcentual (40%).
	
	

	Calcula y analiza la ganancia neta (unitaria y total) para la toma de decisiones del emprendimiento.
	
	



MATERIALES Y RECURSOS
Laptop para cada estudiante.
Conexión a internet.
Microsoft Excel.
Proyector multimedia.
Ficha o guía de trabajo.
Pizarra y plumones





