	SEGUNDO C – Prof. Ensogobi Cisneros Castro


SESIÓN N° 4 — Planificación de la Feria Financiera
Fecha: 31 de agosto al 04 de setiembre
Duración estimada: 90 minutos
Áreas vinculadas: EPT, Comunicación, C. Sociales
Propósito
Organizar la Feria Financiera Escolar, diseñando productos comunicativos y proyectos de emprendimiento para compartir lo aprendido.
Desarrollo
1. Inicio (15 min)
· Recordatorio: resumen de los aprendizajes de las sesiones anteriores.
· Presentación del propósito: compartir con la comunidad lo aprendido en la Feria Financiera.
2. Desarrollo (50 min)
· Formación de equipos por temáticas: 
· Equipo A: El ahorro y sus estrategias
· Equipo B: Presupuesto y manejo del dinero
· Equipo C: Consumo responsable y publicidad
· Equipo D: Emprendimiento escolar
· Diseño del producto: cada equipo elige y elabora su recurso — infografía, mapa conceptual, mural, folleto o propuesta de emprendimiento.
· Ensayo de presentación: organizar la información y practicar la explicación para la feria.
3. Cierre (25 min)
· Revisión colectiva: avances y apoyo entre equipos.
· Distribución de responsabilidades para el día de la feria (04 de setiembre).
· Mensaje final: “Somos agentes de cambio en nuestra comunidad”.
Recursos
· Hojas, cartulinas, marcadores, colores
· Materiales gráficos para infografías y murales
· Fichas de planificación de equipo
Resumen de la Feria Financiera — 04 de setiembre
· Exposición de los productos elaborados por los estudiantes
· Espacio de intercambio con familias y comunidad
· Presentación de ideas de pequeños emprendimientos escolares
· Cierre: reconocimiento a la participación y compromiso de aplicar lo aprendido








MARCO TEÓRICO — SESIÓN N° 4
Planificación de la Feria Financiera
Proyecto: “Aprendiendo a ahorrar, planificar y emprender”
Institución Educativa: San Martín de Porres – Circa

1. La feria como estrategia pedagógica
La Feria Financiera no es solo un evento de clausura, sino una metodología activa de aprendizaje: los estudiantes dejan de ser receptores de información para convertirse en comunicadores y protagonistas de sus saberes. Al explicar lo aprendido a otros, profundizan su comprensión, organizan sus ideas y construyen confianza.
En el enfoque por competencias, la feria constituye una situación significativa: conecta lo aprendido en el aula con la realidad de la comunidad, permitiendo aplicar conocimientos en un contexto social real.
2. El emprendimiento escolar: concepto y propósito
El emprendimiento en la educación secundaria no se reduce a crear un negocio, sino a desarrollar una actitud proactiva: identificar necesidades, proponer soluciones, organizar recursos y asumir responsabilidades. El Ministerio de Educación del Perú, a través de la estrategia "Crea y Emprende", lo define como la capacidad de transformar ideas en proyectos que generen valor económico, social o cultural para la comunidad.
Componentes esenciales del emprendimiento escolar:
· Creatividad: buscar formas nuevas de resolver problemas
· Planificación: definir qué se hará, con qué recursos y en qué tiempo
· Trabajo en equipo: distribuir roles, respetar aportes y decidir en conjunto
· Responsabilidad: asumir compromisos y cumplir lo acordado
3. El trabajo colaborativo: aprender haciendo juntos
La organización por equipos temáticos responde al aprendizaje cooperativo, donde cada miembro tiene una función y el éxito del grupo depende de la contribución de todos. Esto desarrolla:
· Comunicación: escuchar, expresar ideas y llegar a acuerdos
· División de roles: reconocer fortalezas y distribuir tareas según capacidades
· Corresponsabilidad: el producto final es de todos, no de uno solo
· Retroalimentación constructiva: dar y recibir sugerencias para mejorar
4. Comunicación efectiva: explicar para comprender
El producto comunicativo —infografía, mural, folleto o exposición— debe traducir conceptos aprendidos en lenguaje accesible para el público (compañeros, familias, vecinos). Esto requiere:
· Síntesis: seleccionar lo esencial sin perder claridad
· Organización visual: ordenar información para que sea fácil de leer
· Expresión oral: explicar con palabras propias, no leer textualmente
· Diálogo: responder preguntas e invitar a reflexionar a los visitantes
5. Integración de áreas curriculares
Educación para el Trabajo (EPT)
Es el área articuladora del emprendimiento: desarrolla la planificación, organización y gestión de proyectos. Aplica el ciclo de gestión: identificar una necesidad → diseñar una propuesta → organizar recursos → ejecutar y evaluar. Promueve la vinculación con el mundo productivo y el desarrollo local.
Comunicación
Enseña a estructurar mensajes, adaptar el lenguaje al público y expresarse con seguridad. La exposición en la feria es una oportunidad para practicar la comunicación persuasiva y respetuosa: convencer no es imponer, sino compartir con claridad y convicción.
Ciencias Sociales
Ubica el emprendimiento y la educación financiera en su dimensión ciudadana y comunitaria: las decisiones económicas afectan el entorno; el bienestar personal se construye junto con el bienestar de la comunidad. Fomenta la identidad local y el desarrollo sostenible.
6. La participación de las familias: puente entre escuela y comunidad
La presencia de las familias en la feria cierra el ciclo de aprendizaje: lo iniciado en el aula se valida en casa y se devuelve en forma de compromiso compartido. La feria no es solo para exhibir trabajos, sino para:
· Socializar aprendizajes: mostrar a las familias qué y cómo se aprende
· Fortalecer alianzas: que la educación financiera continúe en el hogar
· Generar identidad comunitaria: reconocer que la escuela transforma su entorno
7. El cierre como proyección: "somos agentes de cambio"
El mensaje final —"Somos agentes de cambio en nuestra comunidad"— reafirma que la educación financiera no termina en la feria, sino que se proyecta a la vida cotidiana:
· Aplicar el presupuesto cada mes
· Mantener el hábito del ahorro
· Pensar antes de comprar
· Animar a otros a hacerlo
Esto se alinea con el enfoque de formación ciudadana: el estudiante no es un sujeto pasivo, sino un actor que transforma su realidad.
8. Marco normativo y curricular
Se sustenta en:
· Currículo Nacional de Educación Básica: 
· Competencia: "Gestiona proyectos de emprendimiento económico o social" → identifica necesidades, planifica recursos, evalúa resultados
· Competencia: "Se comunica en su lengua materna" → expone, argumenta, dialoga
· Competencia: "Construye su identidad" → reconoce su capacidad de contribuir al bien común
· Estrategia Crea y Emprende – MINEDU: fomento de la cultura emprendedora desde la escuela, con impacto en la familia y la comunidad
· Enfoque de Educación Financiera – OCDE/MINEDU: comprensión + habilidad + confianza para tomar decisiones que mejoren el bienestar personal y colectivo
9. Criterios de éxito de la feria
La feria es exitosa no por la belleza de los materiales, sino por:
· Participación real: todos los estudiantes intervienen, no solo algunos
· Aprendizaje demostrado: explican con sus propias palabras
· Impacto: las familias se llevan algo para aplicar en casa
· Continuidad: los compromisos asumidos se mantienen después del evento

Referencias
· MINEDU. (2022). Currículo Nacional de la Educación Básica. Lima.
· MINEDU. Bases del Concurso Nacional Crea y Emprende.
· OCDE. Marco de Competencias Financieras.
· BCRP / MINEDU. Guía de Educación Financiera para Docentes.
· Educación Financiera en tu Cole. (2026). Buenas Prácticas Sistematizadas.














FICHA DEL ESTUDIANTE
Sesión N° 4: Planificación de la Feria Financiera
Fecha: 31 de agosto – 04 de setiembre
Institución Educativa: San Martín de Porres – Circa
Nombre: ___________________________________
Grado y sección: ___________

INICIO — Recordamos lo aprendido
Escribe un aprendizaje de cada sesión anterior:
	Sesión
	¿Qué aprendí?

	1 — Diagnóstico
	

	2 — Presupuestos
	

	3 — Ahorro y consumo responsable
	



Nuestra meta: Compartir todo esto con nuestras familias y vecinos en la Feria Financiera 

DESARROLLO — Trabajamos en equipo
Mi equipo y tema
Mi tema:
☐ Ahorro y sus estrategias
☐ Presupuesto y manejo del dinero
☐ Consumo responsable y publicidad
☐ Emprendimiento escolar
Integrantes de mi equipo:
1. 
2. 
3. 
4. 
Mi rol en el equipo
	Mi función
	Qué voy a hacer

	☐ Diseño y dibujo
	

	☐ Redacción de textos
	

	☐ Preparar la exposición
	

	☐ Organizar materiales
	

	☐ Coordinar al equipo
	


Nuestro producto
Vamos a elaborar:
☐ Infografía 	☐ Mapa conceptual 	☐ Mural 	☐ Folleto 	☐ Propuesta de emprendimiento
Mensajes principales que compartiremos:
1. 
2. 
3. 
Si nuestro equipo es de Emprendimiento
	Pregunta
	Nuestra idea

	¿Qué producto o servicio ofreceríamos?
	

	¿Para quién sería?
	

	¿Qué necesidad soluciona?
	

	¿Qué materiales necesitamos?
	

	¿Cómo organizaríamos los ingresos y gastos?
	



Practicamos la exposición
Escribe cómo presentarás tu tema:
"Hola, somos el equipo de… Hoy queremos compartir con ustedes que…"





CIERRE — Estamos listos para la feria
Día de la Feria: 04 de setiembre
	Mi compromiso
	Sí / No

	Llegaré puntual para ayudar a armar el stand
	

	Llevaré los materiales que me corresponden
	

	Explicaré con mis propias palabras, no leeré todo
	

	Escucharé con paciencia a los visitantes
	

	Responderé sus dudas con amabilidad
	

	Agradeceré su visita al final
	



Mi mensaje final
"Somos agentes de cambio en nuestra comunidad"
¿Cómo aplicaré lo aprendido después de la feria?


¿Qué invitaré a hacer a mi familia?


Espacio para el docente
	Criterio de evaluación
	Valoración

	Colaboración y trabajo en equipo
	

	Calidad del producto elaborado
	

	Claridad y seguridad en la exposición
	

	Responsabilidad y compromiso para la feria
	





RÚBRICA: SESIÓN N° 4 — PLANIFICACIÓN DE LA FERIA FINANCIERA
Institución Educativa: San Martín de Porres – Circa
Estudiante: ___________________________ Grado y sección: ___________
Docente: _____________________________ Fecha: 31 de agosto – 04 de setiembre
Escala de valoración:
· Logrado (L): Demuestra el aprendizaje de manera consistente
· En proceso (EP): Muestra avance, pero requiere acompañamiento
· En inicio (EI): Necesita mayor apoyo y práctica
	Criterio de evaluación
	En inicio (EI)
	En proceso (EP)
	Logrado (L)
	Valoración

	Trabajo en equipo y distribución de tareas
	No colabora; no asume ninguna responsabilidad dentro del grupo.
	Participa en algunas tareas con ayuda del docente o compañeros; cumple lo asignado.
	Colabora activamente, asume responsabilidades, respeta ideas de otros y contribuye a organizar el trabajo del equipo.
	

	Calidad y pertinencia del producto comunicativo
	El producto está incompleto, con información confusa o sin relación con la temática.
	El producto está completo, pero la información es básica o poco organizada; faltan datos clave.
	El producto (infografía, mural, folleto, etc.) está completo, ordenado, visualmente atractivo y transmite con claridad los mensajes clave del tema.
	

	Dominio del tema y preparación de la exposición
	No comprende el tema asignado; no puede explicar el contenido.
	Explica el tema con ayuda o repitiendo textualmente; requiere apoyo para desarrollar ideas.
	Explica el tema con sus propias palabras, responde preguntas con seguridad y demuestra dominio de los conceptos.
	

	Planificación del emprendimiento o propuesta
	No define la idea; no indica qué producto/servicio, costos o destinatarios tiene.
	Describe la idea de forma general; menciona el producto, pero sin detalles de costos o viabilidad.
	Define claramente la propuesta: producto/servicio, necesidad que atiende, costos estimados y forma de organizarse para llevarlo a cabo.
	

	Organización y responsabilidad para la feria
	No asume ningún rol ni se prepara para el día de la feria.
	Acepta un rol, pero requiere recordatorios para cumplir sus tareas.
	Conoce y cumple su rol; se prepara con anticipación y propone acciones para que la feria sea exitosa.
	

	Comunicación y expresión oral
	No se expresa ante el público; lenguaje poco claro o inaudible.
	Se expresa con lenguaje sencillo y claro, pero con poca confianza o ayuda.
	Se expresa con claridad, seguridad y lenguaje adecuado; mira al público y mantiene el interés.
	


Resumen de valoración
· Logrado: ______      criterios
· En proceso: ______ criterios
· En inicio: ______      criterios
Observaciones / Recomendaciones:




Firma del docente: ___________________________ Fecha: _____________
FICHA DE PLANIFICACIÓN POR EQUIPO
(Entregar una por cada equipo)
Nombre del equipo: ___________________________
Temática: ☐ Ahorro 	☐ Presupuesto 		☐ Consumo responsable 		☐ Emprendimiento
Integrantes y rol:
	Nombre
	Función (diseño, redacción, exposición, materiales)

	
	

	
	

	
	



Producto que elaborarán:
☐ Infografía 	☐ Mapa conceptual 	☐ Mural 	☐ Folleto 	☐ Propuesta de emprendimiento
Mensajes principales que compartirán:
1. 
2. 
3. 
Para la propuesta de emprendimiento (si aplica):
· ¿Qué producto o servicio ofrecerán? ___________________________________
· ¿A quién va dirigido? ___________________________________
· ¿Qué materiales necesitan? ___________________________________
· ¿Cómo organizarán los ingresos y gastos? ___________________________________
Preparación para la feria — Día 04 de setiembre:
· Horario de montaje: ________
· Distribución del stand: ___________________________________
· Materiales que traerán: ___________________________________










GUÍA DE APOYO PARA EL DÍA DE LA FERIA FINANCIERA
Fecha: 04 de setiembre
Lugar: ___________________________________
Cronograma del evento
	Hora
	Actividad
	Responsables

	08:00 – 08:30
	Montaje de stands y decoración
	Todos los equipos

	08:30 – 08:45
	Palabras de apertura
	Director/a + docente responsable

	08:45 – 10:15
	Exposición por stands - visita de familias y comunidad
	Estudiantes expositores

	10:15 – 10:30
	Intercambio de impresiones: lo que más aprendimos
	Todos

	10:30 – 10:45
	Reconocimiento y clausura
	Comisión organizadora



Indicaciones para los expositores
· Saludar amablemente al llegar los visitantes
· Explicar con tus propias palabras, no leer todo el material
· Invitar a reflexionar: "¿Ustedes aplican esto en casa?"
· Agradecer la visita al finalizar

Materiales sugeridos por stand
· Cartel con el título del tema
· Productos elaborados (infografías, murales, folletos)
· Cuaderno de firmas o comentarios de los visitantes
· Evidencias fotográficas
















FICHA DE EVALUACIÓN DE LA FERIA — PARA EL VISITANTE
(Entregar a familias y asistentes)
	Pregunta
	Respuesta

	¿Qué tema te llamó más la atención?
	

	¿Qué aprendizaje te llevas para tu familia?
	

	¿Consideras que es importante enseñar educación financiera en la escuela? ¿Por qué?
	

	Sugerencias:
	


Gracias por acompañarnos



