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SESIÓN DE APRENDIZAJE N° 1
I. DATOS INFORMATIVOS
· Institución Educativa: Cruz Conga
· Área: Comunicación
· Grado y Sección: 3° de Secundaria
· Proyecto Interdisciplinario: Educación Financiera: “¿Cómo contribuye mi institución en mi comunidad?”
· Título de la Experiencia: De una idea a un plan de negocio: comunicamos nuestra propuesta.
· Título de la Sesión: Comunicamos nuestra propuesta de valor: redactamos y presentamos el plan de negocio de nuestro emprendimiento.
· Duración: 90 minutos (2 horas pedagógicas)
· Docente: Angel Miguel Vásquez Zárate

II. PROPÓSITOS Y EVIDENCIAS DE APRENDIZAJE
	Competencia / Capacidad
	Desempeños Precisados (3.° de Secundaria)
	Evidencia de Aprendizaje
	Criterios de Evaluación

	Se comunica oralmente en su lengua materna.

• Adecúa, organiza y desarrolla las ideas de forma coherente y cohesionada.
• Utiliza recursos no verbales y paraverbales de forma estratégica.
• Interactúa estratégicamente con distintos interlocutores.
• Reflexiona y evalúa la forma, el contenido y el contexto del texto oral.

	• Adecúa el texto oral (pitch de negocios o exposición) al propósito comunicativo, tipo de texto y contexto financiero, considerando al auditorio (comunidad educativa).

• Expresa oralmente ideas y propuestas de negocio de forma coherente, utilizando vocabulario financiero básico y conectores de causa-efecto.
• Emplea recursos no verbales (gestos, postura) y paraverbales (volumen, entonación persuasiva) para enfatizar la viabilidad del proyecto.
• Participa en un intercambio de ideas respondiendo preguntas sobre la rentabilidad y aporte comunitario del plan de negocio.

	Exposición oral estructurada ("Pitch de Negocios") de la propuesta de plan de negocio, explicando la idea central, el impacto en la comunidad y la viabilidad financiera básica.
	• Adecuación y Contenido: Presenta la idea de negocio de manera clara, conectándola con la contribución a la comunidad y la educación financiera.
• Estructura y Coherencia: Organiza su discurso en momentos clave: introducción persuasiva, propuesta de valor y cierre con llamado a la acción.

• Recursos Expresivos: Utiliza un tono de voz adecuado, modulación, contacto visual y lenguaje corporal seguro.
• Interacción: Responde con solvencia a las preguntas o inquietudes del auditorio (docentes y compañeros).



Enfoques Transversales y Valores
· Enfoque de Derechos: Fomenta la participación activa de los estudiantes en la toma de decisiones económicas que benefician y respetan los derechos de su comunidad.

· Enfoque Búsqueda de la Excelencia: Promueve la superación personal y la gestión eficiente de los recursos a través de la planificación y la innovación en el plan de negocio.
III. SECUENCIA DIDÁCTICA DE LA SESIÓN
1. INICIO (15 minutos)
· Motivación: El docente proyecta un breve video o presenta una infografía de un emprendimiento juvenil exitoso que explica en menos de un minuto qué vende y por qué es útil para su comunidad.

· Saberes Previos: Se rescatan los conocimientos previos mediante interrogantes:}
¿Qué elementos creen que hicieron convincente la propuesta del video?
¿Cómo podemos explicar un plan de negocio técnico de forma sencilla y atractiva para los demás?

· Conflicto Cognitivo: Se plantea el reto del proyecto interdisciplinario: Teniendo en cuenta que nuestra institución busca contribuir al desarrollo local, ¿cómo podemos comunicar con claridad, seguridad y persuasión el plan de negocio de nuestro emprendimiento frente a posibles inversores o la comunidad?

· Propósito de la Sesión: Se enuncia el propósito: Planificar, organizar y exponer de forma oral la propuesta de plan de negocio de nuestro emprendimiento, destacando su impacto financiero y comunitario.

2. DESARROLLO (60 minutos)
FASE 1: PLANIFICACIÓN Y ESTRUCTURACIÓN DEL DISCURSO (20 minutos)
· Se recuerda brevemente qué contiene un plan de negocio escolar adaptado al proyecto interdisciplinario (Nombre del negocio, propuesta de valor, mercado objetivo, proyección financiera básica y contribución social).

· Los equipos de trabajo organizan un guion o escaleta para su exposición (Pitch de Negocios) en sus cuadernos respondiendo a la estructura ideal:

Gancho (Introducción - 15 seg): Una pregunta retórica o frase impactante sobre la necesidad de la comunidad.
1. El Problema y la Solución (30 seg): Qué necesidad resuelve el emprendimiento escolar.
2. Propuesta de Valor y Viabilidad (45 seg): Por qué el producto/servicio es rentable y cómo se financia o gestiona.
3. Impacto Comunitario y Cierre (30 seg): Cómo la institución y el negocio transforman positivamente la comunidad.
FASE 2: ENSAYO Y AUTOCORRECCIÓN (20 minutos)
· Los estudiantes practican sus exposiciones dentro de sus equipos aplicando la técnica del "espejo" o cronometrando un tiempo máximo de 2 minutos por equipo.

· Se utiliza una guía de autoevaluación rápida para corregir detalles:

¿El volumen de voz permite que todos escuchen sin gritar?
· ¿Se evita leer excesivamente las fichas o diapositivas?
· ¿Se usan términos financieros y comerciales con claridad (ej. ganancia, costo, inversión, propuesta)?
FASE 3: SOCIALIZACIÓN Y EXPOSICIÓN ORAL (20 minutos)
· Se realiza una dinámica de "Feria de Ideas de Negocio" o exposiciones rotativas breves en el aula.
· Los equipos presentan su plan de negocio ante el pleno.
· El docente y los compañeros que actúan como "jurado o clientes" formulan preguntas orientadoras al finalizar cada exposición (ejemplo: ¿Cómo aseguran que este precio cubra los costos de producción?).

3. CIERRE (15 minutos)
· Metacognición: Se reflexiona sobre el proceso de comunicación financiera mediante las preguntas:

· ¿Qué estrategia nos ayudó más a ordenar nuestras ideas de negocio para explicarlas oralmente?
· ¿Qué dificultades tuvimos al comunicar la parte financiera y cómo las resolvimos?
· ¿Por qué es importante saber comunicar un emprendimiento para que aporte a nuestra comunidad?

· Extensión / Transferencia: Consolidar las observaciones recibidas para ajustar el documento final escrito del plan de negocio en el marco del proyecto interdisciplinario de educación financiera.

IV. INSTRUMENTO DE EVALUACIÓN (Rúbrica de Exposición Oral)
Competencia: Se comunica oralmente en su lengua materna.
	Criterios
	Destacado (4)
	Logrado (3)
	En proceso (2)
	En inicio (1)

	Adecuación y Contenido Financiero
	Expone con total claridad la idea de negocio, integrando conceptos de rentabilidad y el impacto en la comunidad.
	Explica adecuadamente el plan de negocio y su relación con la comunidad, con algunos detalles financieros generales.
	Menciona el negocio de forma básica, pero omite la conexión clara con la educación financiera o la comunidad.
	Su exposición está desorganizada y no evidencia un plan de negocio estructurado.

	Estructura y Coherencia
	El discurso sigue una estructura impecable (gancho, solución, impacto y cierre) con fluidez.
	Mantiene una secuencia lógica en su exposición, aunque la transición entre ideas puede mejorar.
	Presenta ideas aisladas con poca coherencia o orden lógico en su presentación.
	El discurso es confuso y carece de una estructura clara.

	Recursos No Verbales y Paraverbales
	Emplea un tono de voz dinámico, modulación excelente, postura segura y contacto visual constante.
	Mantiene buen volumen y tono adecuado, con apoyo moderado de la postura y gestos.
	Su voz es monótona o muy baja, con escaso contacto visual o exceso de lectura en notas.
	Demuestra inseguridad, volumen deficiente y nula expresión corporal.

	Interacción y Respuestas
	Responde de manera solvente, fundamentada y respetuosa a todas las preguntas del auditorio.
	Responde a las preguntas con apoyo de su equipo y de forma aceptable.
	Tiene dificultades para responder a las interrogantes sobre su propio plan de negocio.
	No logra responder o evade las preguntas planteadas.





____________________________________________
Angel Miguel Vásquez Zárate
Docente de comunicación
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