

[bookmark: _Hlk242381475]ACTIVIDAD: “Conocemos el comercio y los mercados para valorar y comercializar nuestra kiwicha”
I. DATOS PERSONALES:
	Área
	Ciencias Sociales
	Fecha
	06/10/2026

	Docente
	Modesta Huaman Qquellon 
	Tiempo
	90 minutos

	Grado/sección
	 4°    “A”  y  “B”
	
	



II. APRENDIZAJES ESPERADOS:
	PROPÓSITO
	Comprender cómo funcionan el comercio y los mercados, analizando la oferta, la demanda y los precios para plantear una propuesta de comercialización responsable de la kiwicha.

	EVIDENCIA
	[bookmark: _Hlk242381486]Propuesta grupal de comercialización de la kiwicha, explicando la relación entre productores, consumidores, oferta, demanda y precio

	COMPETENCIAS
	Gestiona responsablemente los recursos económicos

	CAPACIDADES
	· Comprende las relaciones entre los elementos del sistema económico y financiero 
· Toma decisiones económicas y financieras

	DESEMPEÑO
PRECISADO
	Explica cómo funcionan el comercio, los mercados, la oferta y la demanda, y analiza su importancia en la comercialización de la kiwicha para proponer decisiones económicas responsables.

	CRITERIOS DE EVALUACIÓN/
LISTA DE COTEJO
	· Analice los tipos de mercado que existen en nuestra economía 
· Expliqué el mercado y el papel del estado sobre este
· Reconocí la importancia del comercio y el desarrollo económico
	· Analice la comercialización de la kiwicha.

	· Propuse  alternativas de comercialización.

	







III. SECUENCIA DIDACTICA:
	M
	PROCESOS PEDAGÓGICOS 
	T

	INICIO
	· La  docente, saluda a los estudiantes.
· La  docente y los estudiantes acuerdan normas para la interacción en el trabajo
MOTIVACION
Motivación
La docente presenta la siguiente situación:
“Una familia de la comunidad produce 100 kg de kiwicha. Un comerciante quiere comprar toda la producción a un precio bajo para venderla posteriormente a un precio mayor. La familia se pregunta: ¿debería vender inmediatamente o buscar otros mercados?”
Preguntas:
· ¿Dónde podría vender la familia su kiwicha? 
· ¿Quiénes serían sus posibles compradores? 
· ¿Por qué cambia el precio de un producto? 
· ¿Qué ocurre cuando muchas personas quieren comprar un producto? 
· ¿Qué debemos conocer antes de comercializar nuestra kiwicha? 
Saberes previos
Los estudiantes responden:
¿Qué productos de nuestra comunidad se comercializan en los mercados?
¿Cómo llegan esos productos desde el productor hasta el consumidor?


PROPÓSITO Y ORGANIZACIÓN

· La  docente menciona a los estudiantes lo siguiente:
· Se les comunica el nombre de la actividad.
· Se les comunica el propósito de aprendizaje de la actividad
· Se comunica el reto o desafío de la actividad.
· Se da a conocer los criterios de evaluación del reto de la actividad del área.
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	DESARRROLLO
	
GESTION Y ACOMPAÑAMIENTO
· La  docente proporciona la ficha de actividad y les indica que lean y subrayen las ideas principales.
· La  docente les indica utilizar sus resaltadores y apuntar en block las dudas que vayan surgiendo para que en la acción aplica, se les absuelvan todas sus dudas.
· La  docente solicita que desarrollen las siguientes actividades que se encuentran en la ficha.
Actividad 1: Comprendemos los conceptos
Los estudiantes leen y completan:
	Concepto
	Significado

	Comercio
	Compra y venta de bienes y servicios

	Mercado
	Espacio donde interactúan compradores y vendedores

	Oferta
	Cantidad de productos que los vendedores ofrecen

	Demanda
	Cantidad de productos que los consumidores desean comprar

	Precio
	Cantidad de dinero que se paga por un producto


Aplicación a la kiwicha
Ejemplo:
Si aumenta la cantidad de personas que quiere comprar kiwicha, pero existe poca producción:
· aumenta la demanda
· la oferta es limitada
· el precio puede aumentar.
Actividad 2: Analizamos un caso:
Los productores de una comunidad cosecharon una gran cantidad de kiwicha. Al mismo tiempo, varias empresas y consumidores comenzaron a buscar este producto porque tiene gran valor nutritivo.
Responde:
1. ¿Qué ocurre con la oferta? 
2. ¿Qué ocurre con la demanda? 
3. ¿Qué podría ocurrir con el precio? 
4. ¿Quiénes participan en el comercio? 
5. ¿Qué deberían hacer los productores para obtener mejores oportunidades de venta? 
Actividad 3: Elaboramos nuestra propuesta
En grupos, los estudiantes elaboran una propuesta:
“Vendemos nuestra kiwicha”
1. Producto:
Kiwicha.
2. ¿Qué podemos elaborar?
Harina de kiwicha, barras de cereal, galletas u otros productos.
3. ¿Quiénes serían nuestros clientes?
Familias, estudiantes, comerciantes y consumidores interesados en alimentos nutritivos.
4. ¿Dónde podemos vender?
Mercado local, ferias, tiendas o mediante medios digitales.
5. ¿Cómo promocionaremos el producto?
Mediante afiches, redes sociales, degustaciones y ferias.
6. ¿Qué beneficio tendrá?
Generar ingresos para los productores y promover el consumo de un producto local.
RETO
La docente solicita que desarrollen el siguiente reto:
Los estudiantes elaboran una:
“Propuesta de comercialización de la kiwicha”, considerando:
· Producto que ofrecerán. 
· Posibles compradores. 
· Lugar de comercialización.	
· La  docente absuelve dudas y refuerza las respuestas brindadas de los estudiantes.
· La docente pide a los estudiantes que socialicen sus respuestas a través de una lluvia de idea y promueve la retroalimentación de los estudiantes.
Además, se promueve que refuercen lo aprendido consultando con material adicional (lecturas breves relacionados al tema).
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	CIERRE

	
EVALUACION:
· La docente también menciona respondan las preguntas Meta cognición: 
· ¿Qué aprendimos hoy? 
· ¿Cómo lo aprendimos? 
· ¿Por qué es importante lo aprendido? 
· ¿Para qué nos sirve lo aprendido? 
· ¿Qué más necesito aprender para mejorar?
El docente da por concluida la sesión y los anima a los estudiantes seguir adelante. 
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Cusco 06 de octubre del 2026
                                                                      
                                                  ……………………………………..
                                                     Modesta Huamán Qquellón 





































