[image: ]                       I.E FELIPE SANTIAGO ESTENOS
                       AREA EDUCACIÓN PARA EL TRABAJO
PROYECTO: Emprendo desde el aula para realizar mi Proyecto de vida”
I. PLAN DE NEGOCIO PERSONAL
II. DATOS INFORMATIVOS:
Docente:……………………………………………………
Estudiante: Andy Morales
Grado y sección:……….                                      Fecha: 28/09/2026
II.PRESENTACIÓN:
	Nombre del negocio
	“Papaletas”

	
Motivos por el cual eligió este tipo de negocio
	1. ¿Por qué ese negocio y no otro?
Se eligió la venta de paletas porque es un producto refrescante, económico y atractivo para estudiantes y personas de la comunidad. Atiende la necesidad de consumir algo dulce y fresco, especialmente en días calurosos.

2. ¿Cómo marca su diferencia en el mercado?
Se diferencia por ofrecer variedad de sabores, una presentación llamativa, higiene, precios accesibles y opciones elaboradas con frutas.

	Producto y/o servicios que negociará
	Paletas de diferentes sabores y colores, elaboradas para venderse de manera individual o en promociones.

	Costo
	Costo aproximado por unidad: S/. 2.5 considerando materia prima, mano de obra y gastos generales del presupuesto.

	Precios
	Precio Venta (negocio personal): S/. 3.00
Precio Mercado: S/. 3.00 a S/. 4.00 aproximadamente para productos similares.

	Forma de Venta
	• Venta directa en el colegio
• Venta en la comunidad
• Pedidos por redes sociales y mensajes

	Aportes
	Capital Inicial: S/. 40.00
Medio de obtención del capital:
1. Ahorro (SI)
2. Préstamo familiar (NO)
3. Donación familiar/padrinos (NO)



III. IDENTIFICACIÓN DEL MERCADO:

	

Perfil potencial de los clientes (demanda)
	Clientes principales: estudiantes y personas de la comunidad, aproximadamente de 12 años en adelante. Pueden ser mujeres y varones, principalmente estudiantes, trabajadores y familias que buscan un producto refrescante y económico.

Mis clientes comprenden a la población de la comunidad cercana al colegio y zonas aledañas.

	
Perfil potencial de los competidores
	Competidores directos:
1. Quioscos escolares: venden helados, bebidas y snacks.
2. Bodegas de la localidad: venden helados, golosinas y bebidas frías.
3. Vendedores de helados: ofrecen paletas y helados en zonas concurridas.

Precios referenciales de productos similares: aproximadamente S/. 3.00 a S/. 4.00 por unidad, según tamaño y presentación.

Nota: el archivo modelo solicita fotos y nombres de negocios locales; estos datos deben completarse con las evidencias de la localidad.



IV. ORGANIZACIÓN:

¿Cómo nos dividiremos el trabajo? Mencionar el rol de la familia u otros colaboradores en su negocio, incluirse también.
	RESPONSABLES
	FUNCIONES

	Gerente General: Andy Morales
	Coordina el emprendimiento, toma decisiones y supervisa las actividades.

	Gerente de Finanzas: Andy Morales
	Registra gastos, ingresos, costos, ventas y ganancias.

	Gerente de Marketing: Andy Morales
	Diseña afiches, promociona las paletas y comunica ofertas.

	Gerente de Logística: Familiar colaborador
	Organiza compras, materiales, conservación y entrega del producto.

	Gerente de Producción: Andy Morales y familiar colaborador
	Prepara las paletas, controla higiene, congelación y presentación.


 Agregar una foto de Ud y sus colaboradores apoyándolo en su negocio (anexos)

V. CRONOGRAMA DE ACTIVIDADES
¿Qué actividades y procesos requerirá la ejecución de nuestro servicio o producto?
¿Tenemos el tiempo y las capacidades necesarias para ejecutar la experiencia elegida?
	FECHA
	ACTIVIDAD
	RECURSOS: Equipos y materiales
	RESPONSABLES

	28/09/2026
	Compra de materiales para las paletas
	Frutas, azúcar, agua, saborizantes, moldes, palitos, bolsas y etiquetas.
	Andy Morales

	29/09/2026
	Diseño de la presentación
	Cartulina, computadora/celular, logo, afiche y etiquetas.
	Andy Morales

	30/09/2026
	Habilitado de materiales y área de trabajo
	Moldes, recipientes, cucharas, guantes y espacio limpio.
	Andy Morales y familiar

	01/10/2026
	Proceso de elaboración del producto
	Ingredientes, moldes, palitos, recipientes, congeladora y utensilios.
	Andy Morales y familiar

	02/10/2026
	Acabado y presentación del producto
	Envolturas, etiquetas y revisión del producto.
	Andy Morales

	03/10/2026
	Empaque del producto
	Bolsas/envolturas y etiquetas.
	Andy Morales

	04/10/2026
	Promoción y publicidad del producto
	Afiches y publicaciones en redes sociales.
	Andy Morales

	05/10/2026
	Distribución y comercialización del producto
	Venta directa, pedidos y entrega personal.
	Andy Morales

	06/10/2026
	Balance
	Hoja de presupuesto y registro de ventas.
	Andy Morales




VII. RESPONSABILIDADES LEGALES Y SEGUROS  
1. Permisos/trámites: revisar las autorizaciones que correspondan al lugar de venta. Para una actividad escolar, anexar las evidencias o autorizaciones solicitadas por la institución y, si corresponde, información de SUNAT y permisos municipales.












VIII. RESPONSABILIDAD SOCIAL
         El área de EPT en su competencia GESTIONA PROYECTOS DE EMPRENDIMIENTO ECONOMICO O SOCIAL promueve llevar a la acción una idea creativa para resolver un problema de la comunidad o una necesidad no satisfecha, a través de estrategias y actividades. El estudiante aprende resolver problemas planteando soluciones a través de productos: diseña, crea, ejecuta, vende y maneja las finanzas de un negocio; cuando genera sus propios ingresos el negocio, el estudiante identifica solo el dinero de la ganancia para invertir en una labor social. El otro dinero ganado lo separa para volver a invertir en su negocio y para el pago de su mano de obra. El estudiante ahorra lo ganado y lo anota en su Registro de Ahorros.  Finalmente para completar la competencia del Área de EPT, el estudiante dirige sus ganancias en hacer ayuda social a personas muy necesitadas(ancianos), niños en abandono, albergues de animales, etc. El estudiante decide si lo quiere realizar de manera individual o grupal, para ambos casos es importante que un familiar los apoye y los acompañe. (Anexar fotos/videos)












IX. TERMINOLOGIAS
       Mencionar de manera breve y concisa los significados e importancia de las siguientes terminologías: Emprendimiento, Presupuesto, Ingreso, Egreso, Capital, Inversión, Ahorro, Ganancia, Social, Proyecto de vida.


	TERMINOLOGIAS EMPLEADAS EN EL NEGOCIO

	Emprendimiento
	Iniciativa para crear y desarrollar un negocio o proyecto.

	Presupuesto
	Plan que organiza los ingresos y gastos.

	Ingreso
	Dinero que recibe el negocio por sus ventas.

	Egreso
	Dinero que se utiliza para pagar gastos.

	Capital
	Dinero o recursos iniciales para comenzar.

	Inversión
	Dinero destinado a mejorar o hacer crecer el negocio.

	Ahorro
	Parte del dinero que se guarda para utilizarlo posteriormente.

	Ganancia
	Dinero que queda después de cubrir los costos.

	Proyecto de vida / Social
	Plan personal de metas y acciones para el futuro / Relacionado con el apoyo y bienestar de la comunidad.




HOJA DE PRESUPUESTO N°……
TEMA: “Proyecto de emprendimiento PAPALETAS”
COSTOS DE PRODUCCION
A. COSTOS DIRECTOS  O VARIABLES
	N°
	DESCRIPCION MATERIALES/INSUMOS
	CANTIDAD
	UNIDAD DE MEDIDA
	COSTO UNIDAD
	COSTO TOTAL

	01
	Pulpa/fruta para paletas
	2
	kg
	S/. 4.00
	S/. 8.00

	02
	Azúcar
	0.5
	kg
	S/. 4.00
	S/. 2.00

	03
	Agua
	2
	L
	S/. 0.50
	S/. 1.00

	04
	Saborizante
	0.2
	L
	S/. 10.00
	S/. 2.00

	05
	Palitos de madera
	20
	unid.
	S/. 0.10
	S/. 2.00

	06
	Bolsas/ envolturas
	20
	unid.
	S/. 0.10
	S/. 2.00

	07
	Etiquetas
	20
	unid.
	S/. 0.05
	S/. 1.00

	08
	Hielo/insumo de conservación
	1
	lote
	S/. 2.00
	S/. 2.00

	
	
	
	
	
	

	
	                                                  TOTAL COSTOS DIRECTOS O VARIABLES
	S/. 20.00

	
	                                                                            COSTO UNITARIO PMV
	S/. 1.00 por paleta (costo directo)


B. COSTOS INDIRECTOS O FIJOS
	N°
	DESCRIPCION GASTOS ADMINISTRATIVOS - PROCESO PRODUCTIVO
	PORCENTAJE DEL TOTAL DE COSTO DIRECTO
	TOTAL 

	01
	MANO DE OBRA
	50 %    del Costo Directo o variable
	S/. 10.00

	02
	SERVICIOS BASICOS
	5 %    del Costo Directo o variable
	S/. 1.00

	03
	PUBLICIDAD
	5 %    del Costo Directo o variable
	S/. 1.00

	04
	ALQUILER LOCAL
	5 %    del Costo Directo o variable
	S/. 1.00

	05
	IMPREVISTOS
	5 %    del Costo Directo o variable
	S/. 1.00

	                                                                   TOTAL COSTOS INDIRECTOS O FIJOS
	S/. 14.00


C. COSTOS PRODUCCION
	COSTO DIRECTO
	+
	COSTO INDIRECTO
	=
	 TOTAL COSTOS PRODUCCION

	S/. 20.00
	+
	S/. 14.00
	=
	S/. 34.00


D. UTILIDAD
	20 % DEL  TOTAL COSTOS PRODUCCION 
	=
	S/. 6.80


E. COSTO TOTAL 
	UTILIDAD
	+
	COSTOS PRODUCCION
	=
	COSTO TOTAL

	S/. 6.80
	+
	S/. 34.00
	=
	S/. 40.80

	Precio venta PMV por lote: S/. 40.80
	


F. IGV
	18 % DEL COSTO TOTAL 
	=
	S/. 7.34


G. PRECIO VENTA
	IGV(18%) DEL CT
	+
	COSTO TOTAL
	=
	PRECIO VENTA  CON IGV

	S/. 7.34
	+
	S/. 40.80
	=
	S/. 48.14

	
	
	
	=
	S/. 48.14
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