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Transformar los hallazgos del
Design Thinking en hipotesis
falsables de los blogques
Problema y Solucion del Lean
Canvas.

COMPETENCIAS
TRANSVERSALES

manera autonoma.

Se desenvuelve en entornos
virtuales generados por las
TIC.
ENFOQUES
TRANSVERSALES
Enfoque de busqueda de la

excelencia
Orientacion al bien comtin

o Interpreta los hallazgos del Design Thinking y diferencia
hechos, necesidades, problemas y supuestos.

o Formula una hipétesis falsable para el bloque Problema,
indicando qué se cree, sobre quién y qué evidencia
permitiria validarla.

o Formula una hipétesis falsable para el bloque Solucion,
relacionando la solucién propuesta con el problema
priorizado y un resultado observable.

o Define qué dato o evidencia debera recoger para
confirmar o refutar cada hipétesis.

o Justifica sus hipotesis con evidencias obtenidas de
entrevistas, observaciones o pruebas realizadas durante
el Design Thinking.

o Participa activamente, recibe retroalimentacion y mejora
sus hipotesis.

Gestiona su aprendizaje de

CAPACIDADES

Define metas de aprendizaje, organiza acciones estratégicas
y evalua los resultados obtenidos.

Crea contenidos digitales, utiliza herramientas tecnoldgicas y
organiza informacion para comunicar sus aprendizajes.

VALORES

Superacién personal

Responsabilidad

) utilizan resonsablemete los recursos disponibles.
SITUACION SIGNIFICATIVA O PROBLEMATICA

Evidencias de producto:

o Ficha Lean Canvas con hipétesis falsables de los bloques Problema y Solucion.
Evidencias de proceso:

o Matriz de transformacion de hallazgos en hipétesis

o |dentificacion de supuestos, variables, publico y evidencia esperada.
Evidencias de actuacion:

o Participacion en el analisis, argumentacion

o Trabajo colaborativo

o Escucha de retroalimentacion

o Reformulacién de hipétesis.

DESEMPENOS

Establece una meta para formular hipétesis falsables, organiza la informacion del Design Thinking y revisa sus
resultados a partir de criterios y retroalimentacion.

Organiza y registra informacion relevante en herramientas digitales cuando estan disponibles, y comunica sus
hipotesis de manera clara y responsable.

ACCIONES OBSERVABLES

Los estudiantes revisan y mejoran sus hipétesis a partir de evidencias y retroalimentacion, procurando que sean
claras, especificas y comprobables.
Cumplen los acuerdos de trabajo, escuchan y respetan las ideas de sus compafieros, comparten informacion y




Los estudiantes de segundo grado de la especialidad de Industria del Vestido vienen desarrollando un proyecto de emprendimiento textil. Durante las actividades de Design Thinking han realizado entrevistas,
observaciones y/o pruebas con potenciales clientes para comprender mejor sus necesidades. Estos hallazgos contienen informacién valiosa, pero todavia no constituyen hipétesis que puedan ser comprobadas.

Algunos equipos tienden a confundir una opinién con un hecho, un problema con una solucion o una afirmacion general con una hipétesis verificable.

Ante esta situacion, necesitan transformar los hallazgos obtenidos en afirmaciones concretas que puedan ser sometidas a prueba. Para el bloque Problema deberan precisar qué problema consideran prioritario,
para quién y qué evidencia permitiria confirmar o refutar esa afirmacion. Para el bloque Solucién deberan plantear qué solucion podria responder al problema y qué comportamiento, resultado o evidencia observable

permitiria comprobar si la propuesta tiene sentido.

El reto consiste en pasar de “creemos que..." a hipotesis falsables que orienten las siguientes pruebas del emprendimiento y permitan tomar decisiones basadas en evidencias.
RETO O DESAFIO: ;Como podemos transformar los hallazgos del Design Thinking en hipétesis falsables de los bloques Problema y Solucién del Lean Canvas, de modo que podamos comprobarlas

con evidencias y tomar mejores decisiones para nuestro emprendimiento textil?

1. DESARROLLO DE LO PROCESO DIDACTICOS DE LA SESION

Presenta dos afirmaciones relacionadas con un emprendimiento textil:
una general y no comprobable (“A todos les gustara nuestra prenda”) y
otra comprobable (*Al menos 6 de 10 estudiantes consultados elegiran
nuestra prenda por su comodidad”). Pregunta: ;Cual permite saber qué
debemos comprobar? ;Qué diferencia observamos? Comunica el
proposito y el reto.

Analizan las afirmaciones, comparan su
claridad y posibilidad de comprobacién.
Expresan qué informacion necesitarian para
saber si una afirmacion es verdadera o falsa.
Reconocen el propésito y el reto.

Guia de observacion

Proyector o pizarra, ejemplos,
ficha de trabajo.

Recupera conocimientos sobre Design Thinking, entrevistas, observacion,
hallazgos, problema, usuario, solucién y Lean Canvas. Formula preguntas:
¢ Qué es un hallazgo? ;Cémo sabemos que un problema es relevante?
¢ Qué diferencia hay entre problema y solucion? ;Qué significa validar?

Recuperan experiencias de sesiones
anteriores. Revisan sus hallazgos y
distinguen informacion obtenida de usuarios
de opiniones o suposiciones. Relacionan los
hallazgos con los bloques Problema'y
Solucioén.

Preguntas orales

Pizarra, notas de Design
Thinking, cuadernof/ficha.
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Presenta el caso: “Un equipo afirma: ‘Los jévenes necesitan ropa
moderna y nuestra coleccién resolvera ese problema’. Sin
embargo, no indica qué jovenes, qué problema especifico tienen,
qué evidencia lo demuestra ni cdmo comprobardn que la solucién
funciona”. Orienta con preguntas: ¢ Qué parte es un supuesto?
¢Qué falta precisar? ¢Qué tendria que observarse para confirmar
o refutar la afirmacién?

Analizan el caso, identifican afirmaciones no
comprobables y explican por qué no
constituyen hipotesis falsables. Proponen qué
usuario, problema, solucién y evidencia
deberian precisarse.

Guia de observacion

Guia de andlisis, pizarra, ficha
de problematizacion.




Explica que una hipdtesis falsable es una afirmacién especifica
© que puede ser comprobada o refutada mediante evidencia.
g < |30 I\/Iode!a? la estructura: ”Creemos.que [.usuario] tiene [problema. Elscuchan, toman apuntesly analizan Lista de cotejo
g \8 minutos e'spe.aflco], porque [haIIazgo/ewde:’nua]. Lo cortn’proj)aremos Si ejemplos. Subr?yan uguarlq, . Presentacion. ficha de
o g [|nd|ca.dor o resu!tado obéervablgl . Para Solucién: “Creemos que prqblemg/solumon, eVIdenf:la y criterio de transformacion sjemplos
g = [usuario] valorard/usarara [solucidn] para resolver [problema], y validacién. Transforman ejemplos generales Lean Canvas ’ ’
$ € lo comprobaremos si [conducta o resultado observable]”. Explica | en hipotesis falsables y justifican sus :
§ que una hipédtesis debe ser especifica, relacionada con un cambios.
e hallazgo, medible u observable y susceptible de resultar falsa.
Presenta ejemplos y contraejemplos.
Organiza el trabajo individual o en equipos. Entrega la matriz: ) ) o
Hallazgo - interpretacidén - supuesto - hipdtesis del Problema RQVI§an sus hallazgos del Design Thlnklng. ) )
§ > evdens o aidaatuary olego > o | P SItens Cola ety || e s o
] 40 propuesta - hipdtesis de Solucidn - evidencia para Problema otrap ara Solucion Igeﬁnen Lista de cotejo Tf?inkin : a icer(?s
2 minutos | validar/refutar. Acompafia, formula preguntas y retroalimenta: . \ayotra p | . g, P )
S D N L evidencia, indicador o prueba. Intercambian celular/computadora  si  esta
< ¢Qué hallazgo sustenta la hipdtesis? éPuede ser falsa? éQué dato fichas con un compafiero, reciben disponible.
demostraria que no funciona? ¢El usuario esta claramente retroalimentacion y reformulan.
definido? ¢El indicador es observable?
- Solicita que algunos equipos presenten sus hipdtesis. Aplica la
5 5 rubricay promu,eve autoevaluacllon, y coevallualuon. Formula Presentan sus hipotesis, explicanlla evidencia o N Rubrica ficha de
Tx |15 preguntas: ¢Qué hallazgo fue mas (itil? ¢Qué hizo falsable nuestra | que las sustenta y el modo de validarlas. Rubrica de evaluacion autoevaluacion oroductos
% = minutos | hipotesis? ¢Qué evidencia necesitamos recoger? ¢Qué Escus:han sugerencias, aultoevaluar? su elaborados ’
2 - cambiariamos si la hipétesis es refutada? Retroalimenta y sefiala | trabajo y registran una mejora pendiente. '
la importancia de validar antes de tomar decisiones.
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RUBRICA DE EVALUACION DE LA HABILIDAD TECNICA

Indicadores
Integra Identifica Identifi | Presenta Formula Formul | La Formula Selecci Define Define No define | Justifica Explica Explica Presenta
varios los ca dificultad una a una | hipétesis | una ona eviden evidencia | evidencias sus sus parcial dificultades
hallazgos hallazgos alguno para hipétesis hipéte es afirmacion eviden cias s claras o no | decisione | decisione | mente para
Estudiantes relevantes, relevante | s interpretar | especifica, sis parcialm general, no | cias pertine | generale comprende | s con | s, recibe | sus argumentar 'y
distingue s y | hallazg | los clara y | clara y | ente comprobab | pertine | ntes y | s o poco | como evidencia | retroalim | decisio | mejorar sus
con diferenci os, hallazgos y | refutable; compr especific le, o | ntes, observ pertinent | comprobar | s, entacion nes y | hipétesis.
precision a pero requiere define obable | a o la | requiere medibl | ables es. la incorpor y realiza | requier
hechos, problema | mantie | orientacién | usuario, , evidencia | acompaiia esfobs | para hipétesis. a mejoras e
necesidade | de ne constante. problemay | definie | de miento ervabl compr retroalim | pertinent | orienta
s, supuesto confusi evidencia/i | ndo validacié permanent | es y | obar entacion es. cion
problemas de ones ndicador usuari n espoco | e. suficie las y para
Yy manera entre de o, clara. ntes hipéte reformul incorp
supuestos, adecuada | hechos validacién proble para sis. a orar
y prioriza , con ma y tomar auténom mejora
con proble precision. eviden decisio amente s.
argumento mas vy cia nes. para
s. supues basica. mejorar
tos. la calidad
de las
hipétesis
Inicio Proceso | logra | Logrado | Inicio Proce | lograd | Logrado | Inicio | Proce | lograd | Logrado | Inicio Proces | logra | Logrado
do destaca. so o destaca. so o destaca. o do destaca.
01 | ARAPA MARTINEZ,
CAMILA XIMENA X X X X
AMISHA
02 | BARRIOS COLOS,
JENNIFER LADY X X X X
VIOLETA
03 | CABANILLAS MARQUEZ,
ANNETTE ESTRELLA X X X X
04 | CABANILLAS MARQUEZ,
DAFNE EMILIE CIELO X X X X
05 | CHAMBAREYES,
TEOMARA KARELYN X X X X
06 | CHAPONAN MEDINA,
NATALY YAMILET X X X X
07 | DEZA QUISPE, NICOL X
VANESSA X X X
08 | DOMINGUEZ HUAMAN,
BRITANY GERALDINE X X X X
09 | IBANEZ YAURE, LUCIA
ALEXANDRA X X X X
10 | LAYME GORDILLO,
MARIANA NICOL X X X X
11 | LINARES NUNEZ,
CAMILA ALEJANDRA X X X
12 | NALVARTE TUANAMA, X X
GENESIS DANIELA
13 | PADILLA VIDAL, NAOMI
MILENE X X
14 | PALACIOS HERNANDEZ, X X X X

ROSA GAELA




15 | QUISPE HUACHACA,
DANNA ABIGAIL X X X X X
16 | ROMERO CALA,
EDGARY CONCEPCION X X X X
17 | SONEHUA AHUANAR),
SAORI ERINETH X X X X
18 | ZATALAYATELLO,
MARIA MILAGROS X X X X
ESCALA DE VALORACION
NIVEL DE LOGRO PUNTAJE RANGO TOTA
Logro Destacado (AD) 4 21-24 puntos
Logro Esperado (A) 3 16—20 puntos
En Proceso (B) 2 11-15 puntos
En Inicio (C) 1 06-10 puntos

MODELO CANVAS
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+ La gran cantidad de
retazos de tela que
se generan en el taller
de costura pueden
terminar como residuos
y contaminar el suelo.

qué hacer con estos
retazos.

y a la moda.
* Muchas chicas y
estudiantes no saben
- »

b=y

Crear bolsos personalizados
reutilizando retazos de tela,
ddndole un nuevo uso y
reduciendo la contaminacion
del suelo.

Disefios dnicos, practicos

+ Retazos de tela.

—\r

TRABAJOS DE LAS ESTUDIANTES (LIENZO LEAN CANVAS)

Bolsos dnicos,

personalizados y
hechos con retazos

de tela.

Un producto ecoamigable
que ayuda a cuidar
el planeta, reduce la
contaminacion del suelo
y te permite llevar un
accesorio practico,

Bolsos personalizados)=

« Atencién personalizada.
« Comunicacién por chat
y redes sociales
« Asesoria en disefios
y colores.
« Sequimiento del pedido.
« Trato amable y cercano.
——

Pedidos en linea.

- B

« Estudiantes
(universitarias,
escolares, de instituto).

« Chicas que aman la
moda y los accesorios.
« Personas que buscan

productos ecoamigables
y hechos a mano.

+ Falta de opciones + Maquina de coser. bonito y diferente. Facebook. « Publico joven, de
ecoldgicas y personalizadas|| * Tijeras, hilos y accesorios Instagram. 12 a 25 afios
en bolsos. « Disefios y creatividad. Moda + Conciencia TikTok. (principalmente).
« Tiempo y dedicacion. Ambiental. WhatsApp.
Mensaj talogo).
A A I\ )L( ensaysgmuogo)}\ >
— — = e %
+ Compra de retazos de tela y materiales de decoracion. « Venta de bolsos personalizados
+ Mantenimiento de maquina de coser y herramientas. + Precios accesibles segin el disefio y tamario.
o iRy efqudns, + Medios de pago: Yape, Plin, transferencia bancaria
« Gastos de envio (en caso sea necesario). Rzt
« Tiempo de trabajo y mano de obra. Y ) ) - "
L Publicidadiéh vedes. sociales: « Pedidos por redes sociales y en linea. )
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Costes de plataforma web.
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PROBLEMATICA PROPUESTA UNICA
Clima extremo’ estudiantes expuestos al calor y al DE VALOR VENTAIAINJUSTA | SEGMENTOS DE CLIENTES
L i Pl ; " "Casiopea": Donde el | Acceso directo a Duefios de casas y
Falta de asientos estilo del hogar y la materiales textiles de | 2Partamentos que buscan
para estudiar. ) ; : didad de tu alta calidad y decoracidn. =
f?;:l?'ttaer r:'p“enr}(a;' perritos de la institucion sufren de | _ Jmsejﬂn p;'w"a“.zﬁ“' Ped e e abalar desde Gacs)
Amantes de mascotas
que valoran el estiloy el
confort de sus animales.
ALTERNATIVAS EXISTENTES METRICAS CLAVE CONCEPTO DE ALTO NIVEL CANALES ADOPTANTES TEMPRANOS|
|Grandes tiendas de retail. | Tasa de conversion de U“ig:;c:ed;::::: L Tienda en linea (sitio web)| Personas influyentes en
Proveedores genéricos visitas a ventas. comodidad de tu hogar y Redes sociales redes sociales (pet
de ropa para mascotas. | Frecuencia de compra. ¢l bi detu F k). | infl Residentes
Sillas de oficina Nivel de satisfaccion del mascota, Ferias locales de diseflo | de dreas urbanas.
estandar. cliente. y mascotas.
ESTRUCTURA DE COSTES FLUJOS DE INGRESOS
Costes de material (telas, hilos, rellenos). Venta directa
Costes de mano de obra (artesanos). olecclonios
Costes de marketing y envio. " G o
Opciones de personalizacion a medida.
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crunchies Escolares ¢ --

AS

® El cabello suelto puede
resultar incémodo durante
las clases, ya que tapa el
rostro y molesta al estudiar.

o Algunos accesorios pueden
jalar o maltratar el cabello.|

« No siempre se encuentran
scrunchies bonitos,
resistentes y econémicos.

)

por mes.

® Ganancias obtenidas.

Q Soluciones )

« claborar scrunchies

o Namero de clientes que recompran.

® Disefios y colores mas solicitados.

con telas suaves y
resistentes, que no jalen
el cabello.

Crear diferentes colores
y disefios (lisas, con
estampados, de flores,

(& Propuesta d
< valor

Scrunchies escolares cémodos,
resistentes y econémicos,
confeccionados con telas de
calidad, en diferentes colores
y disefios, que permiten
recoger el cabello sin

®

% Sel n_tento

© de Clientes

 Estudiantes de secundaria
de nuestra institucion
educativa.
Adolescentes que usan el
cabello recogido durante
las clases o actividades
escolares.

( ﬁ Ventaja
Especial

o Disefios personalizados
segan los gustos de las
estudiantes.

o Elaboracién artesanal y
con mucho cuidado.

o Variedad de telas, colores

corazones, etc.).
Ofrecer modelos cémodos
y précticos para recoger
el cabello y mantener un
look bonito y orden

ios).

GOy
con el uniforme y el estilo
de cada estudiante.

Estudiantes que buscan
accesorios cémodos,
bonitos y econémicos.
Personas que desean
combinar sus scrunchies
con el uniforme o su
personal.

¥

o Calidad y resistencia
en cada serunchie.

® Precios accesibles parg
todas las estudiantes.

= Canales
9 PVenta directa en la
institucién educati
(en clase o recreos).
« Redes sociales
(Facebook, TikTok,
Instagram).
WhatsApp.
o Ferias y actividades
escolares.
® Recomendaciones entre
estudiantes.

MODELO CANVAS
————

0 B

elaborar bolsox

personalizados.
ontaminacion del

Contaminacién de wiedersichy
uelo en Comas por 1
sucla en Comes p reutilizables
retazos de tela

L
opciones de bolios
X &

4 faita de

modernas, originales y

perionalizades para Bolzos vendidos
Jbvenes, pedidos realizados.

retazos reutilizados

—
. Recolectar g reutilizar
vetazos de tela para

Mo

Bolsos ecoamigables
con diferentes colares,
disefos y decoraciones
T\ | adaptados al gusto de
cado cliente.

N 3

Diseios dnicos y
creativos, elabaradas
arteranalmente con
retazos reutilaados,
bordados a mana y Prinsipalmerdcs
Estudiantes,

encajes
7" A sdstescenten, joven 3
> chicas que buscan
— — bolses modernos,

personalizadors
practicss y
Pedidos en linea

ccoamigables
mediante TikTok.

tNivel de satisfaccion de las
di S ¥

@ Estructura

e Compra de telas (algodén,

Hilo y agujas de costura.
Herramientas y materiales

# Transporte (si es necesario

Elasticos para el scrunchie.

mpagque (bolsas o tarjetas
kPublicldad (afiches, redes sociales).

de Costos v

satin, polar, etc.).

de confeccién.
decorativas).

llevar pedidos).

($) Fuentes de Ingresos

e Venta de scrunchies individuales.
© Venta de packs de 2 o 3 scrunchies
a un precio especial.
® Pedidos personalizados (colores,
7 88

@ Ventas en ferias escolares y eventos
de la institucién educativa.

- MODELO LEAN CANVAS
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1. PROBLEMA

o Muchas famiias en Comas tienen

Exjos figrasos y pocas oportunidedes

de emples

+ Dificuitad psra cubr neomsdades Siicas

-

—

o Carmlias do Coms con bajes

s o burss G opos turidsde.

rerdedores § pecueis

egocicn.

+ Fesoras ds s comuniid 9.0
blan prodrtos heches Ao

£a

NOS CON RETAZOS DE TELA ©
v,

¥ mejorar sy caided de vica. sl S G, 2t i o i ¢
\__ prodictos areanales, rkas y scondmece L hachas 3 mana y de bajo oot )

(2 3
3. PROPUESTA DE VALOR

» Ofrecemas modes y lazas hechos
con retazcs de tela, cuo 500 boritos,
(ithes, craativos y amigabies
cen ¢ medio smbiente.

« Ayudamos & las Farmiliss de Comas
# ganecsr ingrasos y Mejaramos. 4

* Blaborar irofios y azas con retazcs de tels
y vires materiales recicladas.

+ Disefar y confaccionar mofios y lazce e

rontes tamafos, colonss y esthos

* Usar ratzans da tela y materfales recidinds.

clidod y a procies accesiics

(5 civaes)

* Reebes socides (Focebock, Instagram).

- WhetsAgp y grupes comuritarios.

« Ferias locales y sventcs en Comas

« Alianza con organizaciones y parroquias
« Welsrtes y cartoles or zans cratégica
\

"6 | FLUJO DE INGRESOS .
P

o Venta de mofics y lazes

+ Pedidas parsnalizados

* Forias locales y eventos
escclures.

+ Encarpos para fechas
espucisles

+ Retazos de tela y materiales. Vas
+ Hilas, crtas y acomos.

* Hermmientas de trohan
* Publicidad y comunicaciin
» Castas de trarsporte y kogfstica
\ J

\ (o
o ESTRUCTURA DE COSTOS

o Aumento de ingresos de las farmiliss

+ Nimaro do capacitacionss reslizadss.

« Praguctas vendidos ¢ clientes atendidos
« Satisfaccidn da bos participantas

*+ Mejara en s caicac d= vida ce las Familas

-

\

0 VENTAJA COMPETITIVA

* Uso de retazos cie tels (b costo ’ Y
i el

* Dissfios dnicos y persendizadas

* Fredos sccesibles y apoyo corstants.

« Wiancs estratigien bole

+ Compromisa real con o dasarralls

Y
J

de las familia.

N

Q) JUNTOS PODEMOS TRANSFURMAR COMAS Q) —~——~—— , %, 8 0 .

Instagram
satisfaceion de los Petnras),
hatshy
clientes PP 4 &
#, @ 4 &
S L J\ &7
P’ e p———
“Recoleccibn de retazos de tela.
“Hilos. agujas 4 materiales de costura Métodos de pago mediante
~Materiales para bordado y decoracién
Mo de obra y bordado @ man, VapePiin .

“Empaque 4 presentacis

~Eruic y delivery

del producto

~efective

‘" MODELO LEAN CANVA
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' __o Scrunchies FEscolares

-

A\ Problemas

 El cabello suelto puede
resultar incomodo durante
las clases.

* Algunos accesorios pueden
maltratar o jalar el cabello

* No siempre se encuentran
scrunchies bonitos,

resistentes y econémicos.

y disefios.

que permitan recoger

* Cantidad de scrunchie:
vendidos.

* Ndmero de clientes.

* Ganancias obtenidas.

\ los clientes.

Lo . \

-y~ Soluciones

« Elaborar scrunchies con
telas suaves y resistentes.

+ Crear diferentes colores

» Ofrecer modelos cémodos

cabello sin mal(mtarl&

[ «fl Métricas Clave

 Disefios mds solicitados.
 Nivel de satisfaccién de

Valor

Scrunchies escol
cémodos, resistes
AR ’

Propuesta d

S

[ Ventaja
w Espechl

« Disefios personalizados
« Elaboracién artesanal y

lares
ntes y
i

disponibles en di

el

s

con telas de calidad y

colores y disefios para
combinar con el
y el estilo de cada

« Variedad de telas, colores
y modelos.

* Precios accesibles para
L estudiante:
/qvt'- Canales )

+Venta directa en la
institucién educativa.
Redes sociales
WhatsApp.

Ferias y actividades
escolares.

* Recomendaciones entre

\ estudiantes. vj

ferentes

uniforme
estudiante.

.o

.

&

Segmento
de Clientes

Estudiantes de secundaria
de nuestra institucién
educativa.

Principalmente adolescentes
que usan el cabello recogido.
Estudiantes que buscan
accesorios cémodos, bonitos
y econdmicos.

Personas que desean
combinar sus accesorios con
el uniforme o su estilo. W

($) Estructura de Costos

+ Compra de telas.

« Elasticos.

* Hilo.

+ Agujas y herramientas.
+ Empaque J’ decoracién.
" N

Publicida
Transporte.

Fuentes de Ingresos

¢ Venta de scrunchies individuales.
 Venta de packs de 2 o 3 scrunchies.
¢ Pedidos personalizados.

« Ventas en ferias escolares.




SESION DE APRENDIZAJE N° 9- BIMESTRE IlI-HABILIDAD TECNICA

l. Titulo: " Ejecutamos el Control Técnico en la Expo Venta ”

Il DATOS GENERALES:

AREA
GRADO/SECC

BIMESTRE
METODO DIDACTICO

E.P.T.

2°F

METODO INSTRUCTIVO DE LOS 4 PASOS

L. PROPOSITO DE APRENDIZAJES

Ejecutar procesos de control
técnico y reposicion de productos
durante la feria institucional.

COMPETENCIAS
TRANSVERSALES

Gestiona su aprendizaje de
manera auténoma

ENFOQUES

Enfoque de busqueda de la
excelencia
Orientacion al bien comiin

TRANSVERSALES

e Aplica una lista de verificacion para revisar calidad,
presentacion, limpieza, acabados y etiquetado.

o |dentifica defectos y clasifica los productos como aptos para la
venta, por corregir o para retirar temporalmente.

e Registra las unidades disponibles, vendidas y por reponer,
manteniendo actualizado el control de existencias.

e Ejecuta la reposicion de manera ordenada, segura y oportuna,
cuidando la presentacion del punto de venta.

e Comunica incidencias y propone acciones correctivas
respetando los acuerdos del equipo.

e Actla con responsabilidad, precision y colaboracion durante el
control técnico.

CAPACIDADES

Define metas de aprendizaje; organiza acciones
estratégicas; monitorea y ajusta su desempefio.
Gestiona informacion e interactia en entornos virtuales; crea
contenidos digitales en diversos formatos.

VALORES

Superacion personal
Responsabilidad y solidaridad

SITUACION SIGN

Los estudiantes de segundo grado de la especialidad de Industria del Vestido participan en la feria institucional Expo Venta, donde exhiben y comercializan prendas y productos textiles elaborados durante el
proyecto de emprendimiento escolar. Para ofrecer productos confiables y mantener una presentacion atractiva, no basta con confeccionar las prendas: también es necesario revisar sus acabados, limpieza, tallas,
etiquetas y presentacion, ademas de controlar cuéntas unidades hay disponibles y cuales deben reponerse.

Durante una feria pueden aparecer productos con hilos sueltos, manchas, etiquetas faltantes o acabados que necesitan correccion; asimismo, la venta de algunas unidades puede dejar espacios vacios en la
exhibicién o generar diferencias entre el stock registrado y el stock real. Si estas situaciones no se detectan y registran a tiempo, se puede afectar la calidad percibida, la organizacién y la atencién a los clientes.

Por ello, los estudiantes asumiran roles para aplicar una lista de verificacion técnica, separar los productos que requieran correccion, registrar las existencias y realizar reposiciones seguras y ordenadas.

FECHA
DURACION

DOCENTE

01 DE OCTUBRE
5 horas

KATHERINE JESSICA CALDAS RAMOS

Evidencias de producto:

o  Ficha de control técnico

o Registro actualizado de existencias y reposicion.
Evidencias de proceso:

o Lista de verificacion

o Registro de defectos/incidencias

o  Control de unidades vendidas, disponibles y repuestas.
Evidencias de actuacion:

e  Manipulacién cuidadosa de prendas

o  Cumplimiento de funciones, comunicacion y atencion responsable del espacio de venta.

DESEMPENOS

Organiza los pasos para revisar productos y controlar existencias; verifica sus funciones, identifica errores y
ajusta sus acciones con apoyo de la lista de control y la retroalimentacion.

Registra y organiza informacion de productos y existencias en una hoja digital, cuando hay recursos
tecnoldgicos, y comunica los datos de manera clara y responsable.

ACCIONES OBSERVABLES

Verifican la calidad de las prendas, corrigen errores y mejoran su presentacién para brindar una experiencia de
compra satisfactoria.
Cumplen roles, mantienen el area ordenada, informan incidencias y apoyan al equipo para que el control y la
reposicién beneficien a todos.

ICATIVA O PROBLEMATICA




RETO O DESAFIO: ¢Cémo podemos garantizar que los productos textiles exhibidos en la Expo Venta cumplan los criterios técnicos de calidad y que la reposicion se realice oportunamente,
manteniendo un registro confiable de las existencias?

1. DESARROLLO DE LO PROCESO DIDACTICOS DE LA SESION

« Saluda, presenta el propésito y el reto. Muestra prendas aptas para la venta y
< prendas con defectos visibles. Pregunta: ; Qué revisamos antes de exhibir una Observan y comparan productos, comparten Prendas de muestra, pizarra, lista
e 25minut | prenda? ;Qué hacemos si encontramos un defecto? ; Como sabemos cuantas experiencias, identifican riesgos y criterios de | . o cotejo de verificacion, efiquetas y
& os unidades quedan? Explica normas de higiene, seguridad, cuidado de prendas y calidad. Acuerdan roles: control técnico, registro de formatos de stock
x distribucion de roles. stock, reposicion y organizacion del punto de venta. '
" Modela la inspeccion: limpieza, costuras, remates, cierres/botones, talla, etiquetay | Observan la demostracion, toman notas y formulan Prendas, lista de cotejo, ficha de
o n<= 40 presentacion. Demuestra como clasificar: apto para venta, requiere correccion o | preguntas. |dentifican los criterios y el orden de control técnico, hoja de stock,
E e minutos ret.irar tgmporalme.nt.e. Ejemplifica contgo in!ciql, registro de ventas/salidas, | registro. Analizan ejemplos y ju§tifican si cada Lista de cotejo lapiceros y sefializadores.
[a) existencias y reposicion; explica cémo registrar incidencias. producto debe venderse, corregirse o separarse.
Revisan cada producto con la lista; registran el
« Organiza equipos y asigna funciones. Entrega formatos y acompafia la revision resultado e incidencias. Cuentan unidades y Escala de estimacion Lista de verificacion, productos
< 115 de productos reales o una simulacién. Supervisa el cuidado de las prendas y anotan stock inicial, ventas/salidas, existencias y textiles, etiquetas,
g R ayuda a resolver discrepancias entre stock fisico y registro. Pregunta: ;Qué reposicion. Separan productos no aptos, percheros/mesa, ficha de
& minutos | gefecto observaste? ¢ Qué accion corresponde? 4 Coincide el stock?  Qué comunican defectos y reponen productos aptos incidencias, registro de
producto debe reponerse primero? Retroalimenta durante la tarea. con orden, actualizando el registro y existencias y Utiles.
contrastandolo con el conteo fisico.
[~
g
o) Solicita una segunda revision con menor apoyo. Verifica la coherencia de Realizan una revision final auténoma, verifican el Escala de estimacion
x 46minut registros y calidad de la reposicion. Aplica la rubrica y promueve orden del area, exhiben solo productos aptos y Rubrica, fichas completadas,
=S autoevaluacion/coevaluacion. Pregunta: ; Qué error detectamos a tiempo? separan los observados. Presentan los formatos, autoevaluacion y  productos
8 0s ¢,Como verificamos el stock? ; Qué hacemos si no coincide el registro? explican incidencias y acciones correctivas y organizados.
Retroalimenta y sefiala mejoras. reflexionan sobre logros y aspectos por mejorar.
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RUBRICA DE EVALUACION DE LA HABILIDAD TECNICA

Escala de Estimacion / Rabrica Analitica (Para las fases: Aplicar y Comprobar)

Indicadores Revisa Revisa Omite Registra y | Completa El registro | Repone Repone Realiza la | Cumple surol | Cumple su | Cumple
sistematicamen | los criterios o | verifica con | el registroy | es parcial o | oportunament | productos reposicién | con iniciativa, | rol, respeta | parcialment
Estudidntes te todos los | criterios | clasifica | precision comprueba | presenta e productos | aptos con comunica acuerdos y | ey necesita
criterios, principale | con stock inicial, | que diferencias | aptos, ordenadam | desorden o | incidencias y | comunica recordatori
detecta S y | dudas salidas, coincida que mantiene la | ente y | necesita apoya al | informacion | os para
defectos y | clasifica | algunos existencias y | con el | necesita presentacién | separa los | recordatori | equipo relevante. coordinar o
sustenta  con | correcta | producto | reposicion; conteo ayuda para | comercial y | que 0S. respetando cuidar
precision la | mentelos | s; detecta y | fisico. resolver. separa  los | requieren acuerdos vy recursos.
decision sobre | producto | necesita | explica productos correccion. recursos.
cada producto. | s aptos y | orientaci | diferencias. observados.
los que | 6n
requieren | ocasional
correccié
n.
Logrado dest. logrado Proceso Logrado dest. | logrado Proceso Logrado dest. | logrado Proceso Logrado dest. | logrado Proceso
01 ARAPA MARTINEZ, CAMILA XIMENA | X
AMISHA X X X
02 BARRIOS COLOS, JENNIFER LADY
VIOLETA X X X X
03 CABANILLAS MARQUEZ, ANNETTE
ESTRELLA X X X X
04 CABANILLAS MARQUEZ, DAFNE
EMILIE CIELO X X X X
05 CHAMBA REYES, TEOMARA
KARELYN X X X X
06 CHAPORNAN MEDINA, NATALY
YAMILET X X X X
07 DEZA QUISPE, NICOL VANESSA X X X X
08 DOMINGUEZ HUAMAN, BRITANY X X X X
GERALDINE
09 IBANEZ YAURE, LUCIA ALEXANDRA X X X X
10 LAYME GORDILLO, MARIANA NICOL X X X X
11 LINARES NUNEZ, CAMILA X
ALEJANDRA X X X
12 NALVARTE TUANAMA, GENESIS
DANIELA X X X X
13 PADILLA VIDAL, NAOMI MILENE X X X X
14 PALACIOS HERNANDEZ, ROSA
GAELA X X X X
15 QUISPE HUACHACA, DANNA ABIGAIL X X X X
16 ROMERO CALA, EDGARY
CONCEPCION X X X X
17 SONEHUA AHUANARI, SAORI
ERINETH X X X X
18 ZATALAYA TELLO, MARIA MILAGROS X X X X
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