	Aspectos del negocio
	Nuestra decisión
	¿Por qué tomamos esta decisión?

	1. Nombre del negocio
	
	

	2. ¿Qué producto venderemos?
	
	

	3. ¿Quiénes serán nuestros compradores?
	
	

	4. ¿Cuánto produciremos o compraremos?
	
	

	5. ¿Cuánto invertiremos?
	S/
	

	6. ¿Cuál será nuestro precio de venta?
	S/
	

	7. ¿Qué otros negocios serían nuestra competencia?
	
	

	8. ¿Por qué los clientes comprarían nuestro producto?
	
	



PLAN BÁSICO DE NUESTRO NEGOCIO

AHORA CAMBIA EL MERCADO

	Situación
	¿Qué ocurre con nuestro negocio?
	¿Qué decisión tomamos?
	¿Por qué?

	📈 Aumenta la demanda: muchas personas quieren nuestro producto.
	
	
	

	🏪 Aparece un competidor: vende un producto similar a menor precio.
	
	
	


CONCLUSIONES 

	Pregunta
	Respuesta del equipo

	¿Cómo se relacionan la oferta y la demanda con nuestro precio?
	

	¿Cómo influyó la competencia en nuestra decisión?
	

	¿Qué decisión fue la más importante para nuestro negocio?
	

	¿Qué aprendimos sobre cómo funciona el mercado?
	



