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“Año de la Esperanza y el Fortalecimiento de la Democracia” 

SESIÓN DE APRENDIZAJE N°4

My Entrepreneur Business
Unidad 06: Business Minds: Creating My Future through Entrepreneurship and Finance
Título de la Sesión: My Entrepreneur Business
I. DATOS INFORMATIVOS:
	Docente
	Claudia Abanto
	Área
	Inglés
	Nivel
	Secundaria

	Ciclo
	VII
	Grado
	Tercero
	Secciones
	A, B, C, D, E, F, G, H, I, J

	Período Escolar
	Bimestre III
	Semana/fecha/hrs.
	Semana 4
 Del 06 al 07 de octubre. 
2 hrs. 
	Número de Sesión
	4



II. PROPÓSITOS DE LA SESIÓN DE APRENDIZAJE
	Competencias y Capacidades
	Desempeños Precisados
	Evidencia
	Instrumento

	Se comunica oralmente en inglés como lengua extranjera
· Adecúa el texto oral a la situación comunicativa.
· Utiliza recursos no verbales y paraverbales de forma estratégica.
· Interactúa estratégicamente con distintos interlocutores.
· Reflexiona y evalúa la forma, el contenido y el contexto del texto oral.
	· Organiza la información de su brochure (producto, origen, historia, características, precio y planes futuros) en una secuencia lógica de 7 partes (Introduction → Closing), antes de la presentación oral en pares.
· Produce una presentación oral de su proyecto de emprendimiento en pares, alternando turnos con su compañero(a) según los roles Student A / Student B, empleando el vocabulario y las estructuras de la unidad con pronunciación comprensible.
· Describe oralmente las características y el valor diferencial de su producto (“What makes it special?”), utilizando adjetivos y conectores sencillos, apoyándose en su brochure.
· Emplea recursos no verbales (contacto visual, gestos, apoyo visual del brochure o el packaging) para reforzar su mensaje oral ante sus compañeros, durante la feria de inversionistas.
· Formula y responde preguntas sencillas sobre el negocio de otra pareja al participar como “investor”, interactuando de forma respetuosa.
	Presentación oral del brochure en pares (packaging opcional)
	Rúbrica de presentación oral



	Competencias Transversales / Capacidades
	Desempeños Precisados
	Evidencia
	Instrumento

	Gestiona su aprendizaje de manera autónoma
· Organiza acciones estratégicas para alcanzar sus metas.
· Monitorea y ajusta su desempeño durante el proceso.
	· Organiza su tiempo para ensayar su presentación junto a su compañero(a), y monitorea su propio desempeño mediante una autoevaluación rápida antes de presentar ante la clase.
	Autoevaluación breve
	Lista de cotejo



	Enfoque Transversal
	Valores / Actitudes
	Acciones Observables

	Enfoque de derechos
	Libertad y responsabilidad.
Diálogo y concertación.
Disposición a elegir de manera voluntaria y responsable la propia forma de actuar dentro de una convivencia social, y a dialogar con otros para llegar a acuerdos.
	Los estudiantes ejercen su libertad para presentar su propio proyecto de emprendimiento, asumen con responsabilidad el trabajo conjunto con su compañero(a) distribuyendo equitativamente los turnos de habla, y dialogan con respeto al dar y recibir retroalimentación durante la feria de inversionistas.




III. SECUENCIA DIDÁCTICA
Secuencia única — 90 minutos
	ESTRATEGIAS DIDÁCTICAS — MY ENTREPRENEUR BUSINESS
	TIEMPO APROX.
	RECURSOS

	INICIO
· Se presenta la competencia a movilizar: “Se comunica oralmente en inglés como lengua extranjera.” La docente lo escribe en la pizarra/proyecta y lo explica con una frase sencilla: “Today, YOU are the speaker. I am only your guide.”
· Se establecen las normas de convivencia. 
· Motivación significativa: la docente proyecta brevemente el brochure modelo “Andes Coffee” y pregunta: “Would you buy this product? Why?” Se recogen 2-3 respuestas orales breves.
· Activación de saberes previos (5 min): en parejas, los estudiantes sacan el brochure que trajeron (elaborado en una sesión anterior) y lo revisan rápidamente, recordando: ¿cuál es su producto?, ¿de dónde viene?, ¿cuánto cuesta? También recuerdan brevemente los ejemplos de organización (roles Student A/B y estructura de la exposición) que ya se les brindó previamente.
· Conflicto cognitivo: la docente pregunta: “If you only have 2 minutes to convince an investor to buy your product, what information is most important to share first?” Los estudiantes comentan brevemente en parejas, sin que la docente confirme aún.
· Propósito: “Today, you will organize your roles as Student A and Student B, rehearse, and present your brochure as young entrepreneurs at an Investor Fair.”
· Se recuerdan los criterios de evaluación de la sesión, en lenguaje simple y visible en la pizarra o proyectado: 1) Organizamos la información de nuestro brochure. 2) Hablamos con voz clara y pronunciación comprensible. 3) Usamos contacto visual y gestos. 4) Ambos integrantes participan de forma equilibrada.
	15 min
	· Pizarra
· Plumones
· Proyector (opcional)
· Modelo “Andes Coffee”

	DESARROLLO
Fase 1 — Recordando cómo organizarnos (15 min):
· Con el brochure que cada estudiante trajo en mano, la docente recuerda brevemente (no enseña por primera vez, pues ya se les brindó en una sesión anterior) los 2 roles ya conocidos por los estudiantes: Student A (Entrepreneur) y Student B (Entrepreneur), y proyecta de nuevo la tabla “Estructura de la exposición” (Introduction, Our product, Our story, What makes it special?, Our future plans, Social media, Closing) como recordatorio visual.
· Se repasa oralmente, de forma muy breve, el ejemplo “Andes Coffee” ya trabajado anteriormente (ver Anexo 3) como referencia rápida de cómo se reparten las partes entre Student A y Student B.
Fase 2 — Preparación con andamiaje: sentence starters (15 min):
· La docente proyecta un banco de frases de apoyo (Functional Language, ver Anexo 3): “Good morning, everyone! We are young Peruvian entrepreneurs…” / “Our product is…” / “We started our business in…” / “Our product is special because…” / “You can find our product on…” / “Thank you for listening!”
· La docente circula monitoreando, modelando pronunciación de palabras clave cuando se le solicita.
· La docente también proyecta el banco de Reporter Questions que los “investors” usarán más adelante (ver Anexo 2: What is your product called? / Where is it from? / When did you start your business? / Who helps you? / Why is it special? / How do you promote it? / What are your future plans?). En parejas, repasan oralmente cómo responderían cada una, usando la información de su brochure.
Fase 3 — Ensayo colaborativo en grupos de 4 (15 min): (OPCIONAL)
· Cada pareja se une a otra pareja (grupo de 4) y practica su presentación completa una vez frente a sus compañeros más cercanos, en un ambiente de confianza antes de presentar a toda la clase.
· El grupo que escucha da una retroalimentación breve y amable usando 3 preguntas guía: ¿Hablaron con voz clara? ¿Usaron contacto visual? ¿Participaron ambos de forma equilibrada?
· Las parejas ajustan su presentación según el feedback recibido, antes de la feria final.
Fase 4 — Investor Fair: presentación oral con ronda de preguntas (20 min):
· Los estudiantes inician con las presentaciones orales.
· Al finalizar cada presentación, el/los “investor(s)” formulan oralmente al menos 2 preguntas al Entrepreneur, eligiéndolas del banco de Reporter Questions (ver Anexo 2): “What is your product called?”, “Where is it from?”, “When did you start your business?”, “Who helps you?”, “Why is it special?”, “How do you promote it?”, “What are your future plans?”. La pareja entrepreneur responde oralmente, con apoyo de su brochure si lo necesita.
· Los “investors” anotan la pregunta elegida y la respuesta recibida en su ficha de coevaluación (ver Anexo 2).
· La docente circula durante toda la feria aplicando la Rúbrica de presentación oral (ver Anexo 1), que incluye un criterio de interacción (responder preguntas con seguridad), y brindando retroalimentación breve y oportuna.
Atención a la diversidad: nivel básico puede leer directamente las frases de su brochure como apoyo; nivel intermedio combina lectura y habla espontánea; nivel avanzado presenta sin apoyo escrito y responde preguntas adicionales de los investors con mayor fluidez.
	65 min
	· Brochures traídos por los estudiantes
· Packaging (opcional, traído por los estudiantes)
· Banco de frases (Anexo 3)
· Ficha de coevaluación (Anexo 2)
· Rúbrica de presentación oral (Anexo 1)

	CIERRE
1. Retroalimentación formativa: la docente comparte 1-2 fortalezas observadas durante la feria y 1 aspecto a mejorar de forma anónima y respetuosa (por ejemplo, recordar usar contacto visual en vez de leer todo el tiempo).
1. Reflexión metacognitiva — Exit Ticket: cada estudiante responde brevemente: “What was easy for me today?” “What was difficult?” “Which sentence helped me the most?”
1. Se recogen las fichas de coevaluación y se anuncia que, en la siguiente sesión, se preparará el producto final de la unidad.
	10 min
	1. Cuaderno
1. Lista de cotejo



IV. EVALUACIÓN DEL APRENDIZAJE
	Competencia
	Criterios de Evaluación 
	Instrumento

	Se comunica oralmente en inglés como lengua extranjera.
	Organiza la información de su brochure en una secuencia lógica de 7 partes distribuyendo los roles Student A / Student B con su compañero), antes de la presentación oral en la Fase 1.
	Lista de cotejo / Rúbrica

	
	Produce una presentación oral de su proyecto de emprendimiento alternando turnos con su compañero(a) durante la Investor Fair.
	

	
	Describe oralmente las características y el valor diferencial de su producto utilizando adjetivos y conectores sencillos con apoyo de su brochure), ante sus compañeros “investors”.
	

	
	Emplea recursos no verbales como contacto visual y gestos reforzando su mensaje oral con apoyo del brochure o el packaging), durante su presentación en la Investor Fair.
	

	
	Formula y responde preguntas sencillas sobre el negocio de otra pareja interactuando de forma respetuosa como “investor”), al visitar los stands de sus compañeros.
	



V. ADAPTACIÓN CURRICULAR (SOLO EN EL CASO DE TENER ESTUDIANTES INCLUSIVOS)
	Tarea
	Nivel Básico (con apoyos)
	Nivel Intermedio (estándar esperado)
	Nivel Avanzado (alta demanda)

	Presentación oral del brochure
	Lee directamente las frases de su brochure y del banco de frases como apoyo. Presenta mínimo 2 partes de la estructura (Introduction y Our product), con ayuda del compañero(a) o de la docente si lo requiere.
	Presenta las 7 partes de la estructura combinando lectura breve del brochure y habla espontánea, usando el banco de frases como referencia ocasional.
	Presenta sin apoyo escrito, con fluidez y entonación natural, y responde con seguridad preguntas adicionales de los “investors”, ampliando su respuesta con una razón o ejemplo.





ANEXOS
	ANEXO 1 — RÚBRICA DE PRESENTACIÓN ORAL

	Criterio
	4 — Logro destacado
	3 — Logro esperado
	2 — En proceso
	1 — En inicio

	Contenido
	Presenta con claridad el producto, origen, historia, características y planes futuros.
	Presenta la información principal.
	Presenta información incompleta.
	Presenta información muy limitada.

	Uso del inglés
	Utiliza correctamente estructuras y vocabulario de la unidad, con muy pocos errores.
	Utiliza adecuadamente las estructuras trabajadas, aunque presenta algunos errores.
	Presenta varios errores gramaticales y de vocabulario.
	Los errores dificultan considerablemente la comunicación.

	Pronunciación y fluidez
	Habla con pronunciación clara, buen ritmo y seguridad.
	Pronuncia de manera comprensible y mantiene un ritmo adecuado.
	Presenta pausas frecuentes o problemas de pronunciación.
	Tiene muchas dificultades para expresarse oralmente.

	Interacción y presentación
	Mantiene contacto visual, utiliza gestos adecuados y responde preguntas con seguridad.
	Presenta con seguridad y responde preguntas sencillas.
	Necesita bastante apoyo para responder o continuar.
	Lee casi todo y tiene dificultades para interactuar.

	Participación
	Ambos integrantes participan de manera equilibrada y evidente.
	Ambos participan adecuadamente.
	La participación es desigual.
	Uno de los integrantes realiza casi toda la presentación.



	ANEXO 2 — INVESTOR FEEDBACK CARD (ficha de coevaluación y ronda de preguntas)

	Reporter Questions — choose at least 2 to ask the Entrepreneur:
☐  What is your product called?
☐  Where is it from?
☐  When did you start your business?
☐  Who helps you?
☐  Why is it special?
☐  How do you promote it?
☐  What are your future plans?
☐  How much is it?

	Business name: _______________________________
Investor's name: _______________________________

☐  They explained the product clearly.
☐  They spoke with clear pronunciation.
☐  They used eye contact and gestures.
☐  Both partners participated.
☐  They answered my questions with confidence.

Question 1 I asked: _______________________________________
Their answer: _______________________________________

Question 2 I asked: _______________________________________
Their answer: _______________________________________

One thing I liked: _______________________________________





	ANEXO 3 — FUNCTIONAL LANGUAGE Y MODELO DE EXPOSICIÓN (guía, no para copiar literalmente)

	Sentence starters:
“Good morning, everyone! We are young Peruvian entrepreneurs. Our business is called ___.”
“Our product is ___ from ___.”
“We started our business in ___. We wanted to ___.”
“Our product is special because ___.”
“We want to sell it in ___ / export it to ___.”
“You can find our product on ___. Follow us at ___.”
“Thank you for listening! We hope you enjoy our product.”
Modelo breve — Andes Coffee:
Student A: “Good morning, everyone! We are young Peruvian entrepreneurs. Our business is called Andes Coffee. Our product is organic coffee from Cajamarca, Peru. We started our business in 2025. It costs 18 soles.”
Student B: “Our family helped us start our business. Our coffee is special because it is natural and delicious. We want to sell our coffee in Lima and other countries.”
Student A: “You can find our product on Instagram and Facebook. Follow us at @AndesCoffee.”
Student B: “Thank you for listening! We hope you enjoy our product.”
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Marlene Delgado Paisig
Docente
______________________________
Sara Navarrete Gasco
Docente
______________________________
Lia Ventura Dorregaray
Docente
______________________________
Claudia Abanto Lezameta
Docente
______________________________
Beatriz Cuestas Robladillo
Coordinadora de Área

______________________________
Flora Teresa Tellez Pasache
Subdirectora
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