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”
SESIÓN DE APRENDIZAJE Nº22

	TÍTULO DE LA SESION:
	“¡Abrimos nuestro negocio!: ¿ofertar, competir o perder?”


I. DATOS GENERALES
	UNIDAD DE APRENDIZAJE
	VI	
	BIIMESTRE
	III

	ÁREA
	Ciencias Sociales
	GRADO:
	2° 
	SECCIÓN
	A,B,C,D, E

	DOCENTE
	Jose Lapa-LUIS ARIAS
	FECHA
	14-09-26  18-09-26


II.- PROPOSITO DE APRENDIZAJE 
	COMPETENCIA
	CAPACIDAD
	CRITERIO DE EVALUACION 
	EVIDENCIAS
	INSTRUMENTOS DE EVALUACIÓN

	GESTIONA RESPONSABLEMENTE LOS RECURSOS ECONÓMICOS
	-Comprende el funcionamiento del sistema económico y financiero.
-Toma decisiones económicas y financieras.
	[bookmark: _Hlk240236886]•  Explica la relación entre oferta, demanda, precio y competencia en las decisiones tomadas para organizar el negocio. 
•  Analiza los cambios del mercado —competencia, aumento de la demanda, incremento de costos o disminución de compradores— y explica cómo afectan al negocio. 
•  Toma decisiones económicas considerando los recursos disponibles, las necesidades de los consumidores y las condiciones del mercado. 
•  Sustenta las decisiones de su negocio con argumentos económicos, explicando las consecuencias que podrían generar sus elecciones.
	
Plan básico de negocio + explicación de las decisiones.
	RUBRICA  

	ENFOQUE TRANSVERSAL

	ENFOQUES
	ACCIONES OBSERVABLES

	Enfoque de derechos
	Reconoce y respeta los derechos propios y de los demás, especialmente al tomar decisiones como consumidor y participar en debates históricos.

	Búsqueda de la excelencia
	Se esfuerza por mejorar sus aprendizajes, sustenta sus ideas con evidencias y busca realizar productos de mayor calidad.


III.- MATERIALES DE LA SESION DE APRENDIZAJE
	Textos escolares Santillana 
Fichas 



IV. SECUENCIA DIDÁCTICA:
	MOMENTO
	PROCESO PEDAGÓGICO
	RECURSO
	TIEMPO

	Inicio
	Al iniciar la sesión el docente saluda y da la bienvenida a los estudiantes, les recuerda las normas de convivencia y los valores que se debe tener en cuenta en todo momento para crear un ambiente saludable en armonía.
Motivación:
“¿Por qué cuesta más?” – 10 minutos
El docente presenta imágenes de situaciones cotidianas:
Se plantea una situación:
“En un mercado de Lima, normalmente una botella de agua cuesta S/1,50. Sin embargo, durante un concierto o un partido, cuando miles de personas buscan comprar agua y existen pocos vendedores, el precio puede aumentar considerablemente.”
El docente pregunta:
· ¿Por qué podría aumentar el precio? 
· ¿Qué ocurre cuando muchas personas quieren comprar un producto? 
· ¿Qué pasa si hay pocos productos disponibles? 
· ¿Qué ocurriría si aparecen muchos vendedores?
Recojo de saberes previos:
Dinámica: “Sube, baja o permanece”
El docente presenta situaciones y los estudiantes responden levantando una tarjeta:
🟢 SUBE
🔵 BAJA
🟡 NO ESTOY SEGURO
Situación 1
“Hay una gran cantidad de mangos y pocas personas quieren comprarlos.”
¿Qué podría pasar con el precio?
Situación 2
“Todos quieren comprar el nuevo celular, pero existen pocas unidades.”
¿Qué podría pasar con el precio?
Situación 3
“Hay muchas tiendas vendiendo polos similares.”
¿Qué podría suceder con los precios?
Esto permite recuperar conocimientos previos sin convertir la actividad en una explicación teórica.
Conflicto cognitivo:
El docente plantea:
“Si un vendedor puede colocar el precio que quiera, ¿por qué algunos productos bajan de precio cuando existen muchos vendedores y suben cuando muchas personas quieren comprarlos?”
Los estudiantes comentan sus hipótesis.
Luego se presenta la pregunta retadora:
¿QUIÉN DECIDE EL PRECIO: EL VENDEDOR, EL COMPRADOR O EL MERCADO?
Luego explica el tema a trabajar, propósito de aprendizajes, actividades a realizar y los criterios de evaluación.
Propósito: Comprender cómo interactúan la oferta, la demanda, los precios y la competencia para tomar decisiones económicas responsables en un pequeño negocio.
	Imagen



Imágenes




Plumones


Papelotes 




	






20 min

	[bookmark: _Hlk240327634]Desarrollo
	[bookmark: _Hlk130852256]El docente presenta el tema y desarrolla el contenido por medio de actividades, desarrollados por los estudiantes, así mismo interactúa de manera constante a través de preguntas reflexivas sobre el tema.
ACTIVIDAD CENTRAL: “ABRIMOS NUESTRO NEGOCIO”
Tiempo total: 105 minutos
Situación
Cada equipo recibe S/500 ficticios para crear un pequeño negocio. Deberán tomar decisiones y modificarlas frente a un cambio del mercado.
[bookmark: _Hlk240328071]PLAN BÁSICO DE NUESTRO NEGOCIO
	Aspectos del negocio
	Nuestra decisión
	¿Por qué tomamos esta decisión?

	1. Nombre del negocio
	
	

	2. ¿Qué producto venderemos?
	
	

	3. ¿Quiénes serán nuestros compradores?
	
	

	4. ¿Cuánto produciremos o compraremos?
	
	

	5. ¿Cuánto invertiremos?
	S/
	

	6. ¿Cuál será nuestro precio de venta?
	S/
	

	7. ¿Qué otros negocios serían nuestra competencia?
	
	

	8. ¿Por qué los clientes comprarían nuestro producto?
	
	




AHORA CAMBIA EL MERCADO
	Situación
	¿Qué ocurre con nuestro negocio?
	¿Qué decisión tomamos?
	¿Por qué?

	📈 Aumenta la demanda: muchas personas quieren nuestro producto.
	
	
	

	🏪 Aparece un competidor: vende un producto similar a menor precio.
	
	
	



CONCLUSIÓN
	Pregunta
	Respuesta del equipo

	¿Cómo se relacionan la oferta y la demanda con nuestro precio?
	

	¿Cómo influyó la competencia en nuestra decisión?
	

	¿Qué decisión fue la más importante para nuestro negocio?
	

	¿Qué aprendimos sobre cómo funciona el mercado?
	



Exposición
Cada equipo dispone de 3–4 minutos para responder:
· ¿Qué vendimos?
· ¿A quiénes?
· ¿Cómo decidimos nuestro precio?
· ¿Qué ocurrió cuando cambió la demanda o apareció un competidor?
· ¿Por qué modificamos o mantuvimos nuestra decisión?
	

Ficha de trabajo
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	Cierre
	Los estudiantes reflexionan sobre su aprendizaje dan a conocer sus apreciaciones, la docente refuerza algunas ideas.
A través de la metacognición los estudiantes analizaran sobre lo aprendido y las dificultades que tuvieron para realizar sus actividades. ¿Qué aprendieron? ¿Qué dificultades tuvieron? ¿Cuál es su compromiso para mejorar en su aprendizaje??
Felicita a todos los estudiantes por su participación, También ánima algunos participar.

	plumones
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