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I. [bookmark: _Hlk115290825]Datos Generales:

	CEBA	: 
	N° 1103 Elvira Garcia y Garcia

	Ciclo    :
	Avanzado
	Área:
	Comunicación

	Docente: 
	Carmen Rosa Torres Ilizarbe 
	Grado y Sección: 
	2° “A”

	Fecha:
	03/09/2026
	Forma de atención:
	Pres.

	Componente STEAM+H:
	Humanidades (+H), Artes (A) y Comunicación
	Duración:
	90 minutos




II. Propósito de aprendizaje:
	Título de la Sesión
	“Lectura Crítica de la Publicidad y Círculos de Diálogo sobre Necesidades vs. Deseos”

	Propósito
	Desarrollar la lectura crítica de mensajes publicitarios engañosos y créditos informales, utilizando círculos de diálogo andragógico para diferenciar con argumentos éticos las necesidades básicas de los deseos inducidos y proteger la economía del hogar.

	Competencias y Capacidades
	Desempeños 
	Criterios de Evaluación
	Instrumentos de evaluación
	Evidencias y/o productos

	Lee diversos tipos de textos escritos en su lengua materna.
• Infiere e interpreta información de textos. 
Se comunica oralmente en su lengua materna.
• Adecúa, organiza y desarrolla las ideas.
	Analiza críticamente afiches publicitarios de créditos rápidos y ofertas comerciales, identificando sesgos, letras pequeñas y riesgos financieros ocultos, argumentando en círculos de diálogo.
	1. Identifica las estrategias de seducción y los riesgos financieros ocultos en anuncios comerciales. 
2. Diferencia con argumentos éticos las necesidades vitales de los deseos inducidos por el entorno. 
3. Participa asertivamente en el círculo de diálogo proponiendo acuerdos de consumo familiar.
	Guía de Observación / Lista de Cotejo
	Cuadro Comparativo: Necesidades vs. Deseos y participación documentada en el círculo de diálogo.

	Competencias Transversales
	Desempeños precisados

	Se desenvuelve en los entornos virtuales generados por las TIC.
	Utiliza calculadoras y plantillas en dispositivos móviles para proyectar el costo acumulado de los gastos hormiga.

	Gestiona su aprendizaje de manera autónoma.
	Autorregula sus decisiones de compra frente a estímulos comerciales externos.

	Enfoques transversales
	Actitudes observables

	Enfoque de Derechos:
	fomento del pensamiento crítico y la protección de la economía familiar

	Búsqueda de la Excelencia:
	Fomenta la superación personal, el rigor en el análisis de datos y la capacidad de resiliencia financiera.



III. Secuencia Didáctica:

	Momentos pedagógicos
	Estrategias/Actividades
	Tiempo
	Recursos y Materiales

	
Inicio

	· Se presenta un afiche publicitario real de "préstamo al instante solo con DNI" o un aviso de electrodomésticos a cuotas seductoras. Se plantea el conflicto cognitivo: ¿Compramos cosas porque realmente las necesitamos en el hogar o porque la publicidad nos hace sentir que debemos encajar en la sociedad? 
· Lluvia de ideas sobre ofertas comerciales que alguna vez parecieron atractivas pero terminaron generando deudas excesivas. 
· Analizar críticamente la publicidad comercial y aplicar la matriz de filtro ético para distinguir necesidades de deseos.
	20 min.
	• Afiches publicitarios impresos. 
• Pizarra y plumones.

	Proceso
	1. Construcción del Aprendizaje (Lectura Crítica):
• Los estudiantes leen y analizan en equipos un anuncio publicitario de crédito o consumo, identificando las "letras pequeñas", los sesgos de estatus y los riesgos financieros ocultos. 
2. Círculo de Diálogo Andragógico:
• Se organizan en círculos de discusión para intercambiar experiencias sobre cómo la presión social y la publicidad incitan a gastos ostentosos innecesarios. 
• Rellenan la Matriz de Filtro Ético de Compras aplicando las 3 preguntas clave (¿Lo necesito? ¿Puedo pagarlo al contado? ¿Qué pasa si no lo compro?). 
3. Monitoreo y Retroalimentación:
• El docente acompaña la formulación de argumentos asertivos para la negociación familiar. 
	55 min.
		
• Ficha de Trabajo N° 5.
• Lecturas de consumo responsable (INDECOPI)

	Cierre
	• Representantes comparten sus conclusiones sobre cómo la comunicación asertiva en el hogar ayuda a decir "no" a compras impulsivas. Reflexión metacognitiva: ¿De qué manera esta lectura crítica protege nuestro presupuesto semanal? 
• Redactar y aplicar en casa la frase de negociación familiar para postergar un gasto no esencial. 
	15 min
	• Guía de Observación.





            ________________________                                          _________________________
            Carmen Rosa Torres Ilizarbe                                        María Odalia Ocampos Prado
                           Docente                                                                           Directora



















                                FICHA DE TRABAJO E INFORMATIVA N° 5
Área: Comunicación            Ciclo: Avanzado         Fecha: ____/____/2026
 Nombres y Apellidos: _________________________________________
Tema: Lectura Crítica de la Publicidad y Círculos de Diálogo sobre Necesidades vs. Deseos 
1. ANÁLISIS CRÍTICO DE MENSAJES PUBLICITARIOS
Instrucciones: Analiza un anuncio publicitario de crédito fácil, electrodomésticos o telefonía que circule en tu entorno:
	Producto o Oferta Promovida
	Estrategia de Seducción / Sesgo Publicitario
	Riesgo Financiero Oculto en el Mensaje

	Ej. "Préstamo al instante solo con DNI"
	Urgencia y facilidad inmediata sin trámites.
	Tasa de interés exorbitante (TEA superior al 80%).

	
	
	



2. MATRIZ DE FILTRO ÉTICO DE COMPRAS (NECESIDAD VS. DESEO)
Instrucciones: Evalúa un gasto reciente o planeado aplicando las tres preguntas de filtro crítico.
	Gasto Planteado o Analizado
	¿Es Necesidad Vital o Deseo Inducido?
	Aplicación del Filtro de 3 Preguntas
(1. ¿Lo necesito? 2. ¿Al contado? 3. ¿Qué pasa si no lo compro?)

	Ej. Compra de calzado de marca a cuotas
	Deseo inducido por estatus social.
	No es urgente. Genera endeudamiento con intereses altos. Se decide esperar a juntar excedente.




	
	
	



3. SÍNTESIS PARA EL CÍRCULO DE DIÁLOGO FAMILIAR
Redacta un argumento asertivo para negociar con tu familia la postergación de un gasto no esencial este mes:
"Estimada familia, propongo postergar la compra de __________________________________________
________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
para proteger el presupuesto de _________________________ y mantener la tranquilidad económica de nuestro hogar."


INSTRUMENTO DE EVALUACIÓN FORMATIVA (GUÍA DE OBSERVACIÓN EN TABLA)

	Criterios de Evaluación Formativa
	SÍ (Logrado)
	EN PROCESO
	NO / OBS.

	1. Identifica con claridad las estrategias de seducción y los riesgos financieros ocultos en avisos comerciales.
	
	
	

	2. Diferencia con argumentos éticos y críticos las necesidades vitales reales de los deseos inducidos.
	
	
	

	3. Utiliza adecuadamente el filtro de las 3 preguntas antes de convalidar un gasto familiar o personal.
	
	
	

	4. Participa de forma asertiva en el círculo de diálogo aportando propuestas de negociación económica en el hogar.
	
	
	



Retroalimentación formativa y recomendación andragógica personalizada:
____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
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