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                                        SESIÓN   : ¿Cómo inicio mi emprendimiento?

I. DATOS INFORMATIVOS
Institución Educativa	  :  Felipe Santiago Estenós
Área		 	             :  Ciencias sociales
Ciclo		  	             :   VI
Grado/sección	   	  :  2do A,B,C,D,E Y F
Docente	      	             :  Raquel Anton de Cohen
Fecha			             :  21 al 25 de septiembre del 2026

II. PROPÓSITOS DE APRENDIZAJE ¿Qué aprenderemos hoy?
	
	COMPETENCIA DEL AREA/CAPACIDADES 
	CRITERIOS DE EVALUACIÓN
	EVIDENCIA DE APRENDIZAJE
	INSTRUMENTO DE EVALUACIÓN

	
Gestiona los recursos económicos
	🔹 Comprende las relaciones entre los elementos del sistema económico como es una idea de negocio y financiero.
🔹 Propone un proyecto realista que los estudiantes pueden ejecutar por sí mismos con los recursos disponibles  identificando gastos.
	socializa
	




Lista de cotejo

	COMPETENCIA TRANSVERSALES DEL AREA
	CRITERIOS DE EVALUACIÓN
	EVIDENCIA DE APRENDIZAJE
	

	28.- Se desenvuelve en entornos virtuales generados por las TIC.

29.-Gestiona su aprendizaje de manera autónoma.

	Explica los conocimientos recibidos durante el proceso de investigación hasta la elaboración del proyecto de emprendimiento.

	socializa
	Lista de cotejo



III. ENFOQUES TRANSVERSALES Y VALORES:
	ENFOQUE 
	VALORES 
	ACCIONES OBSERVABLES

	Enfoque intercultural
	Respeto y empatía con todos.
	El docente y estudiantes interactúan con respeto a todos, sin menospreciar ni excluir a nadie, ya sea debido a su lengua, su manera de hablar, su forma de vestir, sus costumbres sus creencias o alguna situacion de discapacidad.



IV. MOMENTOS DE LA SESIÓN DE APRENDIZAJE
	INICIO
La docente saluda a todos deseándoles al mismo tiempo, una semana laboral con bienestar.
Antes de iniciar la clase, la docente explica la importancia de tomar en cuenta las medidas de seguridad de defensa civil y sus prácticas de cuidado para conservar nuestra integridad física. Les hace recordar los pasos para seguir si en caso se produjera un sismo en ese momento.
Seguidamente, la docente les dice lo siguiente:

Motivación:

La Historia de Impacto (El caso de los audífonos enredados)
· La historia: "Imaginen a un estudiante de secundaria, igual que ustedes, que todos los días perdía 5 minutos recreo desenredando los cables de sus audífonos. Estaba tan harto del problema que decidió diseñar un clip con plástico reciclado para mantenerlos fijos. Sus amigos se lo empezaron a pedir, luego los amigos de sus amigos, y terminó creando su primera miniempresa."
· El mensaje: "Las mejores ideas de negocio no nacen en laboratorios secretos; nacen de resolver fastidios cotidianos. Hoy vamos a descubrir qué problemas de su colegio o barrio pueden convertirse en la idea millonaria o el proyecto que cambie su entorno. ¡Empecemos!"
Saberes previos
¿Qué es un emprendedor?: Identificar que un emprendedor es alguien que observa su entorno, asume retos y propone soluciones creativas, no solo alguien que "vende cosas".
Concepto de negocio/empresa: Nociones elementales de que un negocio ofrece un producto (algo físico) o un servicio (una actividad) para satisfacer una necesidad a cambio de un beneficio.
¿Qué problema resuelve eso? (ej. el aburrimiento, la falta de efectivo, la comodidad)
Conflicto cognitivo
 La paradoja de la queja (Fácil de entender)"Siempre nos han dicho que las personas que se quejan todo el día son pesadas, negativas y que nadie las quiere cerca. Pero, ¿qué pasaría si les digo que, para un emprendedor, la gente que más se queja es su mayor fuente de riqueza? 
¿Cómo puede algo tan molesto como una queja convertirse en el inicio de un negocio exitoso?"

¡Propósito de aprendizaje 
Que los estudiantes aprendan a identificar problemas y necesidades en su entorno para transformarlos en ideas creativas de negocio, iniciando así el diseño de su propio proyecto de emprendimiento.
Escribe el titulo del tema: ¿cómo inicio mi emprendimiento?


	DESARROLLO
La docente explica cómo realizarán la primera actividad que será coordinar previamente en equipo, en donde se les dará 10 mn.
Cada equipo recibirá estas indicaciones y lo responderán en un papelógrafo, seguidamente iniciarán las coordinaciones para la presentación de sus proyectos en la siguiente clase. Para finalizar se iniciará las exposiciones .
ACTIVIDAD: "Lienzo de mi Primer Emprendimiento"
Trabajo en equipo
Los siguientes bloques están en relación con la primera actividad realizada.
- Bloque 1: El Problema o Necesidad (¿Qué pasa?)
El estudiante señala el problema o situación en su colegio, en su o en su comunidad.
- Bloque 2: La Solución / El Producto (¿Qué ofreces?)
El estudiante propone ¿Cómo su emprendimiento resuelve ese problema? ¿Qué vas a vender o qué servicio dará?
- Bloque 3: Tus Clientes (¿A quién ayudas?)
El estudiante señala ¿Quiénes son las personas específicas que pagarán por su producto o servicio?
- Bloque 4: Recursos y Costos SBS (¿Qué necesitas y cuánto cuesta?)
El estudiante enlista una serie de necesidades y de precios de productos
-Bloque 5: El Precio y la Ganancia (¿Cuánto cobrarás?)
El estudiante indica ¿Cuánto va a costar su producto/servicio y cuánto ganará por cada venta?
Se le entrega a cada equipo la lista de los bloques para que lo tengan a la mano para poder desarrollar su trabajo.
En el proceso la docente irá dando algunas explicaciones si algunas ideas no están claras o necesitan reforzarlas.
la docente prestará atención diferenciada considerando los estilos de aprendizaje y necesidades educativas especiales, ya sea mediante preguntas, la proximidad y monitoreo oportuno.
La docente explica que también se está evaluando la competencia transversal número 29 y les detalla en qué consiste para que estén atentos a ello.  Asimismo, realiza retroalimentación que permita a los estudiantes reflexionar durante el proceso de aprendizaje.

	CIERRE
Para terminar la docente agianza las ideas clave sobre el proyecto y felicita el trabajo de los estudiantes.
· ¿qué dificultades tuvieron en el camino? ¿cómo lo solucionaron? ¿en qué otras situaciones les puede servir lo aprendido?
La docente cierra la sesión con una reflexión clave de la SBS: "Para emprender, primero debemos aprender a priorizar nuestras necesidades antes que nuestros deseos. Así cuidamos nuestro dinero comercial y personal".



V. RECURSOS Y MATERIALES
	Materiales educativos
	Recursos educativos
	Espacios de aprendizaje

	Plumones, papelógrafo y limpiatipos
	Su trabajo anterior

	Aula de clase




            ……………………………….			             …………………………………….
FIRMA DE DOCENTE 				V°B° SUBDIRECTORA DE IE 
































Lista de Cotejo: Mi Primer Emprendimiento
Grado: 2do de Secundaria
Estudiante/Equipo: _____________________________________________________________
Fecha:  31/  /2026
	Competencia / Capacidades
	Criterios de Evaluación Adaptados
	Logrado (Sí)
	En Proceso
	No Logrado
	 Observaciones

	COMPETENCIA 1:
Gestiona responsablemente los recursos económicos
	
	
	
	
	

	🔹 Comprende las relaciones entre los elementos del sistema económico y financiero.
	Pertinencia: Explica cómo su idea de negocio responde a una necesidad o demanda real del colegio o barrio (mercado).
	
	
	
	

	🔹 Toma decisiones económicas y financieras.
	Viabilidad: Propone un proyecto realista que los estudiantes pueden ejecutar por sí mismos con los recursos disponibles.
	
	
	
	

	
	Finanzas Claras: Identifica los gastos (costos) necesarios y propone un precio de venta razonable para obtener ganancias.
	
	
	
	

	COMPETENCIA TRANSVERSAL:
Gestiona su aprendizaje de manera autónoma
	🔹 
Define metas de aprendizaje.
SI                 NO
	🔹
 Organiza acciones estratégicas
SI         NO
	🔹 Monitorea y ajusta su desempeño
SI             NO
	
	

	...
Gestión Autónoma: Organiza sus ideas de forma independiente, toma decisiones en equipo y busca soluciones ante las dificultades del reto sin depender constantemente del docente.
	
	
	
	
	








- Bloque 1: El Problema o Necesidad (¿Qué pasa?)

 - Bloque 2: La Solución / El Producto (¿Qué ofreces?)
El estudiante propone ¿Cómo su emprendimiento resuelve ese problema? ¿Qué vas a vender o qué servicio dará?

- Bloque 3: Tus Clientes (¿A quién ayudas?)
El estudiante señala ¿Quiénes son las personas específicas que pagarán por su producto o servicio?

- Bloque 4: Recursos y Costos SBS (¿Qué necesitas y cuánto cuesta?)
El estudiante enlista una serie de necesidades y de precios de productos

-Bloque 5: El Precio y la Ganancia (¿Cuánto cobrarás?)
El estudiante indica ¿Cuánto va a costar su producto/servicio y cuánto ganará por cada venta?
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