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UNIDAD DIDÁCTICA N° 2

TÍTULO: “Ejecución/comercialización y evaluación del proyecto de emprendimiento n°1 realizamos circuitos eléctricos sencillos”
I. DATOS INFORMATIVOS
Institución Educativa	: “FELIPE SANTIAGO ESTENOS”-CHACLACAYO                                     
Área			: EDUCACIÓN PARA EL TRABAJO
Ciclo			: VI
Grado/sección		: 1ro “G, H, I, J y K”
Horas semanales	: 2Horas
Docente		: LIC. ALEX DAVID ALCÁNTARA MACURI

II. SITUACIÓN SIGNIFICATIVA
Los estudiantes de la I.E.  Felipe Santiago Estenós, muestran dificultades en el desarrollo de habilidades de investigación, en buscar fuentes confiables, recopilar datos y analizar información lo cual influye en el desarrollo de sus habilidades de orden superior para una comprensión profunda de las diferentes áreas. Por ello se debe plantear el uso de diversas estrategias de indagación que desarrollarán la capacidad de los estudiantes para hacer preguntas significativas, analizar información y formar sus propias conclusiones, promoviendo así el pensamiento crítico e involucrar a los estudiantes de manera activa en el proceso de construcción de su propio aprendizaje.
Frente a la situación planteada se presenta el siguiente reto:
¿Cómo podemos aplicar estrategias de indagación y búsqueda de información confiable en nuestro distrito para ejecutar, calcular los costos, comercializar y evaluar la rentabilidad financiera de nuestro proyecto de circuitos eléctricos sencillos de forma segura?

Producto: 
Plan de desarrollo y ejecución de un emprendimiento, que incluya:
· Productos técnicos.
· Ejecución de proyectos eléctricos de emprendimiento.
· Instalación eléctrica funcional y segura.
· Producto financiero – comercial.
· Presentación oral tipo “pitch” utilizando medios digitales (video, presentación, afiche virtual).
· Evaluación del proyecto eléctricos de emprendimiento.
III. PROPOSITOS DE APRENDIZAJE
	[bookmark: _Hlk68685456]COMPETENCIA/CAPACIDADES 
	DESEMPEÑOS
	CRITERIOS DE EVALUACIÓN
	EVIDENCIAS
	INSTRUMENTO DE EVALUACION 

	“Gestiona proyectos de emprendimiento económico o social”
· Crea propuestas de valor.
· Aplica habilidades técnicas.
· Trabaja cooperativamente para lograr objetivos y metas.
· Evalúa los resultados de los proyectos de emprendimiento.

	Diseña estrategias básicas de comercialización (un empaque sencillo, un precio accesible y frases de promoción) empleando elementos del Marketing Mix.
	Establece una propuesta de valor clara que diferencie su circuito eléctrico sencillo de otros proyectos.
Completa los bloques clave del lienzo Lean Canvas demostrando coherencia entre el cliente y los canales de venta.
	Ficha de Indagación de Mercado y Lienzo Lean Canvas Inicial.
	Lista de cotejo 

	
	Registra los recursos financieros utilizados en una lista de compras preliminar, controlando el desperdicio de materiales (eco-eficiencia) para no elevar los costos fijos.
	Elabora un inventario básico de materiales registrando las cantidades exactas empleadas en su prototipo.
	Módulo de circuito eléctrico sencillo operativo y Cuadro de inventario técnico de materiales.
	

	
	Colabora de manera equitativa en las tareas de venta y orden del espacio de trabajo, compartiendo los recursos asignados sin generar gastos extras.
	Registra sus aportes individuales y los de sus compañeros en la bitácora del equipo.
	Bitácora de organización grupal y cuadro de control de actividades cumplidas.
	

	
	Recoge opiniones y comentarios de los compradores mediante una encuesta de satisfacción breve para evaluar la calidad técnica de la instalación eléctrica realizada.
	Calcula correctamente la ganancia o pérdida neta obtenida al término de la comercialización del producto.
	Balance Económico Sencillo.
	

	
	
	Analiza críticamente los datos de la encuesta de los clientes para identificar fallas en el circuito o en la atención.
	Informe de Evaluación Final (Lecciones Aprendidas).
	

	ENFOQUES TRANSVERSALES
	VALORES
	ACTITUDES OBSERVABLES

	Enfoque Inclusivo o atención a la diversidad.

Enfoque Orientación al bien común.

Enfoque Búsqueda de la excelencia.

Enfoque ambiental.


	Equidad y respeto a la diversidad.
 
Superación personal.

Respeto a toda forma de vida.

Responsabilidad.

	· Tienen acceso a las mismas oportunidades educativas, y reconoce, valora y respeta que cada estudiante es único.

· Acepta las recomendaciones y sugerencias de otros para mejorar los resultados de aprendizaje.

· Emite opinión de sus acciones y actividades que impactan al ambiente y su actuar en beneficio de las personas.

· Trae y utiliza el material didáctico solicitado en el área de Educación para el Trabajo.

· Contribuye con la conservación de orden e higiene del aula.

	VINCULACIÓN CON LAS COMPETENCIAS DE OTRAS ÁREAS
	
· Resuelve problemas de gestión de datos e incertidumbre. (Matemática).
· Escribe diversos tipos de textos en castellano como segunda lengua (Comunicación).
· Gestiona responsablemente los recursos económicos (Ciencias sociales).
· Diseña y construye Soluciones tecnológicas para resolver problemas de su entorno (Ciencia y tecnología).
· Crea proyectos desde los lenguajes artísticos (Arte y cultura).




IV. SECUENCIA DE ACTIVIDADES:
	SEMANA 1
	SEMANA 2
	SEMANA 3
	SEMANA 4
	SEMANA 5

	TEMA 1
- Indagando las necesidades del entorno escolar
	TEMA 2
- Buscando fuentes de costo confiables (Presupuesto)
	TEMA 3
- Cálculo del Costo Unitario del Producto
	TEMA 4
- Fijación del Precio de Venta y Margen de Ganancia
	TEMA 5
- Diseño del Canvas y Estrategia de Venta Corta

	ACTIVIDAD 1
- Los estudiantes elaboran una pequeña guía de entrevista y salen a indagar con docentes o compañeros de otros grados sobre qué objetos utilitarios del hogar les gustaría ver iluminados o reparados
	ACTIVIDAD 2
- Cada equipo investiga y compara los precios de cables, interruptores y focos LED en ferreterías locales de Chaclacayo o catálogos en línea fiables. Elaboran una lista de precios reales
	ACTIVIDAD 3
- Utilizando los datos de la semana anterior, los estudiantes determinan matemáticamente cuánto dinero cuesta producir un solo circuito sencillo, dividiendo el total gastado entre las unidades a producir
	ACTIVIDAD 4
- Los estudiantes debaten y definen el precio al que venderán su producto eléctrico, asegurando que cubra el costo unitario y deje un pequeño margen de beneficio financiero justo
	ACTIVIDAD 5
- Los estudiantes completan una plantilla simplificada del Lean Canvas y diseñan un afiche publicitario simple enfocado en las bondades de seguridad y ahorro de energía de su circuito

	FINANZAS 1
- Detección de la demanda inicial del mercado
	FINANZAS 2
- Noción del valor del dinero, ahorro e importancia de cotizar antes de comprar
	FINANZAS 3
- Introducción a los costos fijos y variables básicos. Control analítico del capital inicial
	FINANZAS 4
- Aprendizaje del concepto de ganancia neta, rentabilidad y fijación de precios éticos
	FINANZAS 5
- Inversión inteligente en publicidad de bajo costo y optimización de recursos gráficos

	SEMANA 6
	SEMANA 7
	SEMANA 8
	SEMANA 9

	TEMA 6
- Planificación Técnica y Organización de Roles
	TEMA 7
- Ejecución Técnica Segura del Circuito Sencillo
	TEMA 8
- La Feria de Emprendimiento: Comercialización en Acción
	TEMA 9
- Cierre Financiero, Evaluación y Rendición de Cuentas

	ACTIVIDAD 6
- Dibujo del diagrama básico del circuito y distribución de responsabilidades en el equipo. El administrador financiero entrega los materiales comprados bajo un sistema de "vale"
	ACTIVIDAD 7
- Trabajo en el taller: pelado de cables, conexión a portalámparas, ajuste de tornillos y pruebas de encendido seguro. Se controlan los residuos de cable para evitar pérdidas materiales
	ACTIVIDAD 8
- Simulación o ejecución de una feria escolar en el aula. Los estudiantes ofrecen sus productos, aplican el discurso de ventas y registran cada moneda recibida en una hoja de control de caja
	ACTIVIDAD 9
- Los estudiantes realizan las operaciones matemáticas finales (Ingresos totales menos Egresos totales). Tabulan una encuesta rápida aplicada a sus compradores y exponen sus lecciones aprendidas

	FINANZAS 6
- Administración responsable y custodia de recursos materiales valiosos
	FINANZAS 7
- Reducción de mermas y residuos, lo que protege el presupuesto operativo planificado
	FINANZAS 8
- Manejo operativo de dinero en efectivo, registro contable directo (ingresos) y servicio al cliente
	FINANZAS 9
- Evaluación de metas financieras y balance de cuentas transparentes



V. MATERIALES Y RECURSOS EDUCATIVOS:
	MATERIALES 
	RECURSOS EDUCATIVOS 

	· Cuaderno de trabajo
· Papelotes
· Pizarras
· Plumones
	· Equipo multimedia
· Multisim
· Proficad
· Cocodrile




Chaclacayo, 24 de mayo del 2026
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