SESIÓN DE APRENDIZAJE - 3
Los números mandan: calculando costos de producción y fijando precios
	I. DATOS INFORMATIVOS

		Docente
	Arturo Silva Pinto
	Área
	Educación para el Trabajo

	Nivel
	Secundaria
	Grado
	Primero

	Fecha
	20/8/2026
	Duración
	45 minutos






	II. PROPÓSITOS DE APRENDIZAJE

		Competencias
	Capacidades
	Desempeños
	Criterios de evaluación

	• Gestiona proyectos de emprendimiento económico o social
	• Crea propuestas de valor.
	• Primero:
• Identifica y lista los materiales e insumos necesarios para producir su bien o servicio, calculando el costo total con operaciones básicas (suma y multiplicación) y con apoyo de plantillas.
• Propone un precio de venta sumando un margen de ganancia al costo total, verificando que el precio sea aceptable para los posibles usuarios.

	• Crea propuestas de valor al calcular el costo de producción de su bien o servicio (desglosando materiales, mano de obra y gastos indirectos, o listando insumos con operaciones básicas según su grado) y al fijar un precio de venta que incorpora un margen de ganancia, justificando su decisión con criterios económicos y comparaciones con el contexto del mercado o la aceptación de los posibles usuarios.




	Propósito de aprendizaje
	Evidencia de aprendizaje

	Los estudiantes de Primero de Secundaria calculan el costo total de producción de su bien o servicio —listando insumos con operaciones básicas o desglosando materiales, mano de obra y gastos indirectos con porcentajes según su grado— y fijan un precio de venta que incorpora un margen de ganancia, justificando su decisión con criterios económicos y comparaciones con el mercado o la aceptación de los posibles usuarios, asumiendo responsablemente el registro ordenado de sus cálculos.
	Evidencia de aprendizaje: Los estudiantes de Primero elaboran una ficha de costos listando materiales e insumos de su idea de negocio, calculando el costo total con suma y multiplicación, y proponiendo un precio de venta con margen de ganancia verificando su aceptación; los de Segundo calculan el costo de producción desglosando materiales, mano de obra y gastos indirectos con porcentajes y operaciones combinadas, fijando el precio con margen porcentual y comparándolo con la competencia, justificando ambas decisiones con criterios económicos.






	III. ENFOQUES TRANSVERSALES Y VALORES

		Enfoques Transversales
	Valores

	• Enfoque Orientación al bien común
	• Responsabilidad


Actitudes observables: 
• Disposición a apoyar incondicionalmente a personas en situaciones comprometidas o difíciles
• Disposición a valorar y proteger los bienes comunes y compartidos de un colectivo
• Disposición a reconocer a que, ante situaciones de inicio diferentes, se requieren compensaciones a aquellos con mayores dificultades
• Identificación afectiva con los sentimientos del otro y disposición para apoyar y comprender sus circunstancias



	IV. COMPETENCIAS TRANSVERSALES

		Competencias Transversales
	Capacidades Transversales

	• Gestiona su aprendizaje de manera autónoma
	• Organiza acciones estratégicas para alcanzar sus metas de aprendizaje






	V. ANTES DE LA SESIÓN

		¿Qué necesitamos hacer antes de la sesión?
	¿Qué recursos o materiales se utilizarán?

	• Fotocopiar la ficha de costos para cada estudiante
• Preparar las imágenes de los materiales visuales de inicio y desarrollo
• Revisar que los estudiantes tengan su idea de negocio de la sesión anterior
• Organizar el aula para el trabajo en parejas
	• Ficha de costos fotocopiada
• Papelote con el problema inicial
• Imagen del material visual de inicio
• Imagen del material visual de desarrollo
• Cuaderno y lapiceros de los estudiantes






	VI. SECUENCIA DIDÁCTICA

		Momento
	Actividades

	Inicio
(8 minutos)
	Saludo y motivación
 “Buenos días, emprendedores. Hoy descubriremos por qué un negocio puede vender mucho y aun así perder dinero.”

Consigna: “En parejas, recuerden un producto que hayan comprado esta semana. Anoten: ¿cuánto pagaron? ¿Qué creen que costó producirlo? ¿Cuánto ganó quien lo vendió?”
Preguntas detonadoras:
• ¿El precio que pagamos refleja siempre el costo real de producir algo?
• ¿Qué pasaría si vendemos nuestro producto a un precio menor que su costo?
Recojo de saberes previos
• ¿Qué gastos creen que tiene producir algo tan simple como una limonada?
• ¿Cómo deciden cuánto cobrar por algo que fabrican o hacen?
• ¿Qué diferencia hay entre el costo de producir y el precio final al cliente?

Título: Los números mandan: calculando costos de producción y fijando precios.

Propósito: Hoy aprenderán a calcular cuánto cuesta producir su producto y a fijar un precio que les deje ganancia. Sabré que lo logré si: (1) calculo el costo total de producción con mis insumos, y (2) propongo un precio con margen de ganancia justificando mi decisión.

Problematización: Dos compañeros venden el mismo producto. Uno lo vende a S/ 3 y el otro a S/ 5. El primero vende el doble, pero al final del mes descubre que perdió dinero. El segundo vendió menos, pero ganó. ¿Cómo es posible?

• ¿Qué información necesita cada uno para saber si realmente ganó o perdió?
• Si el costo de producir cada unidad es S/ 4, ¿qué decisión tomarías y por qué?


	Desarrollo
(30 minutos)
	1) Pregunta de investigación
 ¿Cómo diferenciar el costo de producción del precio de venta para garantizar ganancia sin perder clientes frente a la competencia?

2) Actividades de aprendizaje
Para Primero:
 
• Con tu idea de negocio de la sesión anterior, lista 5 insumos con su costo unitario y cantidad necesaria. Calcula el costo total usando suma y multiplicación en tu ficha de costos (plantilla con columnas: insumo, cantidad, costo unitario, subtotal).
• Suma todos los subtotales. Ese es tu costo de producción. Propón un precio sumando S/ 1 o S/ 2 de ganancia. Pregunta a 3 compañeros: ¿pagarían ese precio? Si dicen que no, ajusta tu margen y justifica el cambio.
[image: ]
Puesta en común y contraste:
• Resuelve el problema del inicio: ¿por qué el compañero que vendía a S/ 3 perdió dinero? Presenta tu ficha de costos y explica tu precio final, defendiendo tu margen con datos, no con opiniones.

	Cierre
(7 minutos)
	Cierre (7 minutos)

Metacognición — Pienso en mi proceso
 
• ¿Qué fue lo más difícil al calcular el costo total de tu producto? ¿Cómo lo superaste?
• ¿Qué aprendiste sobre la diferencia entre costo y precio que no sabías antes?
• ¿En qué parte de tu ficha de costos crees que podrías equivocarte? ¿Cómo lo evitarías la próxima vez?
Preguntas sobre lo aprendido — Para reflexionar en casa
• Si el costo de producir mi producto aumenta, ¿qué opciones tengo para no perder ganancia?
• ¿Por qué crees que algunos negocios venden mucho pero igualmente quiebran?
• ¿Cómo aplicarías lo aprendido hoy en un negocio familiar o en tus compras diarias?
Consigna de salida: Revisa la ficha de costos de tu idea de negocio y verifica que tu precio cubra todos los gastos y te deje ganancia. La próxima sesión usaremos estos números para elaborar tu plan financiero.
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