SESION DE APRENDIZAJE Nº 2
I. DATOS GENERALES
	TITULO
	Estructuramos el modelo de negocio para nuestro producto de kiwicha

	CICLO
	GRADO: 2º
	SECCIONES: A, B

	UNIDAD: II
	DURACION: 90 minutos
	FECHA:  15 de julio

	DOCENTE
	Jannet Rocio Torpoco Cruz
	

	PROPOSITO DE LA SESION:
	Hoy aprenderemos a utilizar los primeros bloques de la metodología Lean Canvas para estructurar de forma clara y visual nuestra idea de innovación alimentaria basada en la kiwicha.


 
II. PROPOSITOS DE APRENDIZAJE:
	COMPETENCIA
	CAPACIDAD
	CRITERIO DE EVALUACION
	EVIDENCIA DE APRENDIZAJE

	Gestiona proyectos de emprendimiento económico o social.

	Crea propuestas de valor.
	- Define con claridad el Segmento de Clientes afectado por las heladas.
- Detalla los 3 Problemas principales del usuario.
- Redacta una Propuesta de Valor Única enfocada en el producto y su empaque térmico.
	Ficha de trabajo: "Diseñamos nuestro modelo de negocio Lean Canvas" con las ideas-fuerza de los bloques iniciales planteadas en equipo.

	
	
	
	

	COMPETENCIA TRANSVERSAL

	Se desenvuelve en los entornos virtuales generados por las TIC: El estudiante interactúa en entornos virtuales para investigar referentes de empaques o digitalizar sus propuestas preliminares.



II. SECUENCIA DIDACTICA:
	MOMENTOS 
	ACTIVIDADES / ESTRATEGIAS
	MEDIOS/ MATERIALES 

	INICIO
	Motivación y Saberes Previos: Al ingresar al Aula de Innovación (TIC), el docente da la bienvenida y recuerda brevemente las entrevistas de la Semana 1 sobre las heladas y la kiwicha. Se proyecta en la pantalla una imagen o diapositiva de un lienzo Lean Canvas en blanco y se les pregunta: 
“Si tuviéramos que explicar nuestro negocio a un inversionista en solo un minuto y usando una sola hoja, ¿cómo lo organizaríamos? ¿Por dónde empezarían?”
Conflicto Cognitivo: “Muchos negocios quiebran porque primero fabrican un producto y luego buscan a quién vendérselo. En nuestra situación con el frío y las heladas, ¿qué debemos definir primero: el producto de kiwicha que vamos a cocinar o las necesidades de las personas que sufren el frío? ¿Por qué?”
	

	
DESARROLLO



80 min







40 min




	Gestión y Acompañamiento (Procesamiento de la información):
· El docente explica de forma dinámica mediante el proyector los conceptos clave de los primeros bloques del Lean Canvas, enfatizando que no se llena de izquierda a derecha, sino siguiendo el orden lógico: 1. Cliente, 2. Problema y 3. Propuesta de Valor Única.
· Se distribuye a cada equipo la Ficha de Trabajo impresa.
Aplicación / Trabajo Cooperativo 
Paso 1 (Bloque 1 - Segmento de clientes): Los equipos debaten basándose en sus entrevistas de la semana pasada. Escriben en post-its quiénes serán sus compradores exactos (ej. padres de familia preocupados por la nutrición, alumnos que caminan temprano bajo el frío) y los pegan en la ficha.
Paso 2 (Bloque 2 - Problema): Identifican los 3 dolores o problemas principales que resolverán (ej. el enfriamiento rápido de la comida, la desvalorización de la kiwicha local, bajas defensas por el clima).
Paso 3 (Bloque 3 - Propuesta de Valor Única): redactan una frase corta e impactante combinando el beneficio de la kiwicha y la ventaja del empaque térmico (ej. "Un snack crujiente y caliente de nuestra tierra que te llena de energía en las mañanas de helada").
Uso de TIC: Se les da un espacio de 20 minutos en las computadoras para que ingresen a internet e investiguen cómo otras marcas de alimentos presentan sus propuestas de valor (eslóganes) para inspirar sus propias redacciones.
Acompañamiento docente: El docente monitorea equipo por equipo, orientando la redacción, asegurando que las respuestas sean concretas y verificando que colaboren democráticamente.

	Vinagre (acido)
Bicarbonato de sodio (base)
Agua(neutro)
Jabón(base)
Limón(acido)
Vasos pequeños transparentes(5)






















































	CIERRE
	Socialización: Un representante de cada equipo lee en voz alta su Propuesta de Valor Única y menciona a su Segmento de Clientes. Los demás compañeros brindan sugerencias rápidas de mejora.
Metacognición: Se reflexiona colectivamente mediante preguntas:
· ¿Qué ventajas encontramos al organizar nuestra idea en el Lean Canvas en lugar de un cuaderno entero?
· ¿Fue fácil o difícil ponernos de acuerdo en equipo para definir el problema principal?

	



Instrumento de Evaluación: Lista de Cotejo
	N°
	Equipo / Estudiantes
	Criterio 1: Identifica con precisión las características del segmento de clientes (Ficha Bloque 1).
	Criterio 2: Describe de forma coherente los 3 problemas principales relacionados a las heladas (Ficha Bloque 2).
	Criterio 3: Redacta la Propuesta de Valor integrando la kiwicha y el beneficio del empaque (Ficha Bloque 3).
	Criterio 4: Muestra un trabajo coordinado, distribuyendo roles dentro del aula TIC.

	1
	Equipo 1: ........................
	Sí / No
	Sí / No
	Sí / No
	Sí / No

	2
	Equipo 2: ........................
	
	
	
	




FICHA DE TRABAJO: DISEÑAMOS NUESTRO MODELO DE NEGOCIO LEAN CANVAS
	2. PROBLEMA
¿Cuáles son los 3 problemas principales que causa el frío o la falta de energía en tu comunidad?
1.

2.

3.
	4. SOLUC’ION ¿Cómo ayudamos?
Escribe 3 características clave de tu producto de kiwicha y su empaque térmico:
1.

2.

3.
	3. PROPUESTA DE VALOR UNICA (¿Qué nos hace especiales?)
Redacta una frase clara que explique el beneficio principal de tu producto y por qué es mejor que lo tradicional:



	9. VENTAJA ESPECIAL (¿Por qué no nos copian?)
¿Qué tiene tu proyecto que es difícil de copiar? (Ej. Un diseño de empaque propio o insumos 100% locales).

	1. SEGMENTO DE CLIENTES (¿Quién nos compra?)
¿Quiénes son las personas de la comunidad educativa o local que sufren más por el frío y comprarán tu producto?


	
	8. METRICAS CLAVE (¿Cómo medimos?)
¿Cómo sabrás si el proyecto está teniendo éxito? (Ej. Bolsas vendidas, clientes que regresan).
	
	5. CANALES (¿Cómo llegamos?)
¿Cómo vas a vender y promocionar tu producto? (Ej. Recreo, WhatsApp, ferias escolares).

	

	7. ESTRUCTURA DE COSTOS (¿En qué gastamos?)
Haz una lista de los materiales e insumos en los que debes invertir dinero (Kiwicha, insumos del empaque, gas, etc.):


	6. FLUJO DE INGRESOS  (¿Cómo ganamos?)
¿Cómo ingresará dinero al proyecto? ¿A qué precio venderán cada unidad de su producto de kiwicha?
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