
  I.E NUESTRA SEÑORA DEL DIVINO AMOR 

 

                              SESIÓN DE APRENDIZAJE N°  

 

I.- DATOS GENERALES: 

1.1. Profesor (a): JULIA LLOSA NNA Grado: SEGUNDO DE SEC 

1.2. Nivel: SECUNDARIA Sección:                     A - B 

1.3. Tiempo: 90 MINUTOS fecha  16 /07/ 2026 

II. TÍTULO DE LA SESIÓN 

Fórmulas de Excel aplicadas al Cálculo de Costos de Producción 

 

ENFOQUE TRANSVERSAL COMPETENCIA TRANSVERSAL CAMPO TEMÁTICO 

Enfoque de Búsqueda de la 

Excelencia (Flexibilidad y 
apertura para adaptarse a los 
cambios en entornos 

digitales). 

Se desenvuelve en los entornos 

virtuales generados por las TIC. 

Utiliza hojas de cálculo (Excel) para calcu-
lar y organizar la estructura de costos. 
 

   

 III. APRENDIZAJES ESPERADOS  

COMPETENCIA CAPACIDADES DESEMPEÑOS CRITERIO DE 
EVALUACIÓN 

 

Gestiona proyectos de 
emprendimiento 
económico o social 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Crea propuestas de 
valor 

Aplica habilidades 
técnicas 

Trabaja cooperativa-
mente 

Evalúa los resultados 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 Clasifica los insumos y 
materiales de su producto 
novedoso (Eco-Grip) en costos 
fijos y variables para organizar 

la estructura financiera de su 

proyecto. 

Emplea fórmulas básicas en 
hojas de cálculo (Excel) como 
=SUMA, producto * y división / 

para automatizar el cálculo del 
costo total y unitario de su 
producto. 

Coordina con su equipo la asig-
nación de precios y márgenes 

de ganancia, asumiendo con 
responsabilidad su rol en la 
toma de decisiones financie-

ras. 

Determina si el precio de venta 

propuesto es viable y competi-
tivo en el mercado, compa-
rando el costo de producción 

frente a la ganancia esperada. 

 

 

Clasifica con precisión 
todos los costos en fijos 

y variables sin errores, 

Utiliza con destreza las 
fórmulas =SUMA, * y / 
para automatizar la ta-
bla y realiza cambios 

para ver escenarios. 

Calcula el costo unitario 
y establece un precio 
de venta que asegura la 
sostenibilidad finan-

ciera del proyecto. 

Lidera o participa acti-
vamente, promoviendo 
el diálogo y asegurando 

que todos entiendan 
los cálculos realizados. 

 

 



Propósito de la sesión:  Los estudiantes aprenderán a clasificar los costos de producción (fijos y variables) y 

aplicarán fórmulas básicas de Excel (SUMA, multiplicación *, división /) para determinar el costo total y el precio 

de venta de un producto novedoso. 
 
 

IV. SECUENCIA DIDÁCTICA 

Inicio:   

Activar la curiosidad: Muestra físicamente el prototipo (o imagen) del "Eco-Grip" y pregunta a la 
clase: “Si queremos vender 20 unidades de este producto novedoso en la feria escolar, ¿cómo sabe-
mos a cuánto venderlo para no perder dinero?” 

Conflicto cognitivo: Pide a 2 o 3 alumnos que adivinen el precio. Luego haz la pregunta: ¿Están se-
guros de que están ganando o están regalando su trabajo?  

 
Desarrollo  

El docente anuncia que hoy utilizarán Excel como su "calculadora financiera automática" para no cometer 
errores en su emprendimiento. 

Clasificación Financiera en Equipo 

Organiza a los estudiantes en equipos de 4 integrantes. Entrégales una ficha rápida con la lista de insumos del 
producto para que los clasifiquen en Costos Fijos y Costos Variables. 

Guiado en Excel - Las Fórmulas Mágicas 

Explica en el proyector o pizarra la estructura de la tabla en Excel y las tres fórmulas esenciales: 

1. Suma Total de Costos: 

$$\text{Fórmula: } =SUMA(B4:B10)$$ 

2. Costo Unitario (por producto): 

$$\text{Fórmula: } =B11 / B12 \quad \text{(Costo Total / Cantidad de unidades)}$$ 

3. Precio de Venta (con % de ganancia): 

$$\text{Fórmula: } =B13 * 1.30 \quad \text{(Para ganar un 30\% sobre el costo unitario)}$$ 

Reto Práctico "Manos a la Obra" (30 min) 

Cada equipo abre Excel y crea la plantilla con los datos de su proyecto: 

Plaintext 
+-------------------------------------------------------------+ 

|                     ESTRUCTURA DE COSTOS                    | 

+---------------------+-------------------+-------------------+ 

| Concepto            | Tipo de Costo     | Monto (S/ o $)    | 

+---------------------+-------------------+-------------------+ 

| Cartón y botellas   | Variable          | 12.00             | 

| Silicona y pintura  | Variable          |  8.00             | 

| Semillas            | Variable          |  5.00             | 

| Pasajes/Transporte  | Fijo              |  6.00             | 

+---------------------+-------------------+-------------------+ 

| COSTO TOTAL         | =SUMA(C3:C6)      | 31.00             | 

| Cantidad a producir | (Dato manual)     | 10                | 

| COSTO UNITARIO      | =C7/C8            |  3.10             | 

| PRECIO DE VENTA     | =C9*1.30          |  4.03             | 

+---------------------+-------------------+-------------------+ 



Rol del docente: Acompaña los grupos, corrige el uso de signos en Excel (recordar iniciar siempre con el 
signo =) y plantea escenarios: "¿Qué pasa si la materia prima sube a 15? Cambien el número en Excel y vean 

qué pasa con el precio final." 

 

Cierre  

• Pitch Financiero Exprés (5 min): Dos equipos voluntarios presentan su pantalla y dicen: "Nuestro 
producto cuesta fabricar X, y lo venderemos a Y para ganar un 30%." 

• Preguntas de Reflexión (Meta-cognición): 

o ¿Por qué es arriesgado ponerle precio a un producto sin calcular sus costos en Excel? 
o ¿Qué fórmula de Excel te pareció más útil y por qué? 
o ¿Cómo te ayuda esto a manejar el dinero en tu vida diaria o en un negocio futuro? 

•  
IV. EVALUACION 

• FINALIDAD= formativa 

• PRODUCTO= Una plantilla en Excel configurada por cada equipo que calcule automáticamente la estructura 
de costos y el precio de venta sugerido para su producto 

• INSTRUMENTO= lista de cotejo 
  
V. MATERIALES O RECURSOS A UTILIZAR 

• Texto Hagamos Clic 2 

• Cañón, computadoras y parlantes. 
• Cuaderno de actividades Hagamos clic. 

 

               

                         

 

 

 

_______________________________                               _____________________________________ 

Docente                                                                                      V.B Coordinación.  

 


