SESION DE APRENDIZAJE
Datos Generales
· Grado: 5to de Secundaria.
· Área: Ciencias Sociales (Economía).
· Duración: 90 minutos.
· Ubicación: C.P. La Bermeja, Tabaconas. Cajamarca
· Título: "Valor agregado en La Bermeja: Costos y presupuestos para vender al comedor escolar y transformar el plátano y cacao".
Propósito de Aprendizaje
Propósito: Los estudiantes calcularán los costos de producción y establecerán precios justos para la venta de hortalizas frescas al comedor escolar. Asimismo, diseñarán un presupuesto financiero para evaluar la viabilidad económica de transformar los excedentes de plátano en harina y el cacao en dulces, analizando el costo de oportunidad y el beneficio económico para su comunidad.
	Competencia
	Capacidades
	Desempeño Precisado

	Gestiona responsablemente los recursos económicos.
	• Comprende el funcionamiento del sistema económico y financiero.
• Toma decisiones económicas y financieras.
	Propone alternativas de emprendimiento rural responsable evaluando los costos fijos y variables de la producción agrícola y su transformación artesanal, tomando decisiones financieras que aseguren la sostenibilidad del biohuerto escolar y el beneficio del comedor de su institución.


Criterios de Evaluación y Evidencias
Criterios de Evaluación
· Estructuración de Costos: Clasifica de forma precisa los costos de producción de las hortalizas frescas frente a los costos de transformación del plátano (harina) y cacao (dulces).
· Fijación de Precios Justos y Costo de Oportunidad: Determina el precio de venta para el comedor escolar asegurando un ahorro para la escuela y una ganancia para el biohuerto.
· Proyección de Reinversión: Propone un plan de distribución de ingresos donde una parte se reinvierte en insumos para el biohuerto y otra se guarda como fondo de reserva para el aula.

Evidencia de Aprendizaje
· Ficha Técnica Financiera del Emprendimiento de La Bermeja: Cuadro de costos, cálculo de precios de venta (para el comedor, la harina y los dulces) y una propuesta de distribución de utilidades (ganancias) redactada en su cuaderno o papelógrafo.
Secuencia Didáctica
1. Inicio (15 minutos)
· Motivación: El docente muestra tres elementos en la mesa: un atado de hortalizas frescas del biohuerto, un plátano (o un puñado de harina de plátano) y una mazorca de cacao (o un dulce artesanal de cacao).
· Problematización y Diálogo Local: El docente pregunta: «Actualmente, el comedor de nuestra escuela compra hortalizas que traen desde fuera de La Bermeja, pagando transporte y un precio más alto. Si nosotros les vendemos lo del biohuerto, ¿cómo calculamos un precio que sea más barato para el comedor pero que nos deje ganancias para mantener el biohuerto? Por otro lado, un plátano fresco se malogra rápido en nuestra zona, pero la harina dura meses. ¿Cuánto más podemos cobrar por el plátano si lo transformamos en harina?»
· Comunicación: Se explica el propósito de la sesión y los criterios con los que se evaluará su Ficha Técnica Financiera.

2. Desarrollo (60 minutos)
· Fase 1: Costos del Biohuerto y Venta al Comedor (20 min):
· Los estudiantes trabajan en equipos. Analizan el primer canal de negocio: Vender hortalizas frescas al comedor escolar.
· Identifican costos: semillas, agua, abono orgánico del lugar y su propio trabajo (mano de obra).
· Diferencian el precio del mercado local frente al "Precio de Comercio Justo Escolar" (un precio menor al del mercado tradicional que ayuda al comedor, pero cubre con creces los costos del biohuerto).
· Fase 2: El Valor Agregado: Harina de Plátano y Dulces de Cacao (25 min):
· Cada equipo elige una línea de transformación de la zona: Línea A (Harina de plátano) o Línea B (Dulces de cacao).
· Calculan la estructura de costos añadiendo los "costos de transformación": la leña o gas para el secado/tostado, el empaque (bolsas limpias), etiquetas hechas a mano (Arte) y el tiempo extra de preparación.
· Descubren matemáticamente el concepto de Valor Agregado: Cómo un producto de S/ 1.00 (plátano verde) puede transformarse en un producto de S/ 5.00 (bolsa de harina nutricional para los desayunos).
· Fase 3: Proyección del Fondo de Reserva de La Bermeja (15 min):
· Los estudiantes modelan en sus cuadernos qué harán con cada S/ 10.00 de ganancia que obtenga el emprendimiento.
· Se introduce la regla financiera rural de distribución: 50% para comprar más semillas y herramientas (Sostenibilidad), 30% para un fondo de emergencia del aula (salud, materiales) y 20% de ganancia libre. Analizan cómo crece este fondo mes a mes si mantienen la producción constante durante la campaña escolar.
[image: ]
3. Cierre (15 minutos)
· Socialización: Un representante de cada equipo expone en la pizarra su cuadro de costos y el precio final de su producto (ej. "Nuestra bolsa de harina de plátano costará S/ 4.00; producirla cuesta S/ 2.50 y ganaremos S/ 1.50 por bolsa para el fondo del salón").
· Evaluación Formativa: Los equipos intercambian sus cuadernos para revisar si calcularon bien los costos usando una lista de cotejo muy sencilla provista por el docente.
· Metacognición: Se reflexiona colectivamente: «¿Por qué transformar los productos de La Bermeja (darles valor agregado) es una estrategia para mejorar la economía de nuestras familias en el campo?»


FICHA DE TRABAJO
"Emprendimiento Escolar Sostenible en La Bermeja: Aprendiendo a calcular costos y dar valor agregado a nuestra tierra"
ÁREA: Ciencias Sociales					GRADO: 5to de Secundaria

NOMBRES Y APELLIDOS: _______________________________________ FECHA: _______________

PARTE 1: Situación Problemática para Analizar
En el Centro Poblado La Bermeja, nuestra institución educativa cuenta con un biohuerto que está produciendo un excedente de hortalizas frescas. Además, en la zona contamos con abundantes recursos como el plátano y el cacao.

Actualmente, el comedor de la escuela compra hortalizas traídas desde fuera de la comunidad, lo que eleva el costo por el transporte. Por otro lado, muchos plátanos frescos se terminan malogrando por falta de un mercado rápido.
El reto del equipo:
1. Diseñar una propuesta económica para vender hortalizas frescas de forma justa al comedor escolar.
2. Elegir una línea de transformación (Harina de plátano o Dulces de cacao para darle valor agregado a la producción y calcular su viabilidad financiera.
PARTE 2: Cuadro de Clasificación y Cálculo de Costos
Instrucciones: En equipos, elijan el producto que van a transformar y completen el presupuesto utilizando datos reales o estimados de su comunidad.
Línea de Emprendimiento Elegida (Marca con una X):
[ ] Venta de Hortalizas Frescas al Comedor
[ ] Transformación de Plátano en Harina
[ ] Transformación de Cacao en Dulces Artesanales
Matriz Financiera de Producción (Para un lote de 10 unidades / 10 kilos):
	Tipo de Costo
	Detalle del Insumo / Recurso
	Costo Estimado (S/)

	Costos Fijos (Herramientas, equipos o utensilios que duran para varias campañas)
	Ej. Palas, mangueras, ollas, moldes, leña para el secado.
	S/ ........................

	Costos Variables (Insumos que se gastan por cada lote de producción)
	Ej. Semillas, bolsas de empaque, etiquetas, azúcar, cacao, plátano verde.
	S/ ........................

	Mano de Obra (Valor del tiempo y trabajo de los estudiantes)
	El esfuerzo del equipo para procesar o cosechar.
	S/ ........................

	COSTO TOTAL
	(Suma de Costos Fijos + Costos Variables + Mano de Obra)
	S/ ........................


PARTE 3: Fijación de Precios y Valor Agregado
Aplica las siguientes fórmulas matemáticas para determinar si tu producto generará ganancias:
1. Costo Unitario de Producción:
\(\text{Costo\ Unitario}=\frac{\text{Costo\ Total}}{\text{Cantidad\ de\ productos\ elaborados\ (ej.\ 10)}}\)
· Tu cálculo: S/ .................... / .................... = S/ .................... por unidad.
2. Fijación del Precio de Venta (Comercio Justo):
Teniendo en cuenta lo que cuesta el producto fuera de La Bermeja, definan un precio que apoye al comedor de la escuela o que sea atractivo para los vecinos, pero que supere su Costo Unitario.
· Precio de Venta Sugerido: S/ .................... por unidad.
3. Ganancia por Unidad (Valor Agregado):
\(\text{Ganancia}=\text{Precio\ de\ Venta}-\text{Costo\ Unitario}\)
· Tu cálculo: S/ .................... - S/ .................... = S/ .................... de ganancia neta.
PARTE 4: Plan de Sostenibilidad y Fondo de Reserva
Si su emprendimiento logra vender todo el lote y obtiene una ganancia acumulada, apliquen la Regla de Distribución de la Comunidad de La Bermeja para asegurar el futuro del proyecto:
· 50% para Sostenibilidad: (Reinvertir en semillas, abono o más plátano/cacao) → S/ ....................
· 30% para Fondo de Emergencia del Aula: (Medicinas, apoyo social o materiales) → S/ ....................
· 20% para Ganancia Libre: (Fondo de promoción o incentivo del equipo) → S/ ....................
PARTE 5: Conclusión en Equipo
Redacten un argumento breve (máximo 4 líneas) respondiendo: ¿Por qué transformar el plátano o el cacao en un producto procesado es una mejor decisión financiera para los pobladores de La Bermeja en lugar de venderlos únicamente como fruta fresca en el campo?
............................................................................................................................................. 
.............................................................................................................................................


INSTRUMENTO DE EVALUACIÓN: RÚBRICA ANALÍTICA
Competencia: Gestiona responsablemente los recursos económicos.
	Criterios de Evaluación
	🔴 En Inicio
	🟡 En Proceso
	🟢 Logrado Destacado

	Estructuración de Costos del Emprendimiento
	Menciona los gastos del biohuerto de forma desordenada, sin diferenciar cuáles son fijos, variables o mano de obra.
	Clasifica la mayoría de los costos del biohuerto, la harina o los dulces, pero confunde los costos fijos con los variables en la matriz financiera.
	Clasifica con precisión los costos fijos y variables necesarios para comercializar hortalizas o transformar el plátano/cacao, completando la matriz sin errores.

	Fijación de Precios Justos y Costo de Oportunidad
	Propone un precio de venta al azar, sin calcular el costo unitario de producción, arriesgando el capital del proyecto.
	Calcula el costo unitario y propone un precio de venta, pero este no equilibra el beneficio para el comedor con la ganancia justa del biohuerto.
	Determina un precio de venta justo basándose en el costo unitario, demostrando cómo el valor agregado genera ganancias reales superiores al producto fresco.

	Proyección de Reinversión y Sostenibilidad
	Gasta todas las ganancias del emprendimiento de inmediato sin dejar fondos para la siguiente campaña de siembra o producción.
	Propone ahorrar una parte de las ganancias, pero la distribución matemática no garantiza la compra de nuevos insumos para el biohuerto.
	Diseña un plan de distribución de ingresos (50/30/20) claro, asegurando la sostenibilidad del biohuerto escolar y la creación de un fondo de reserva para el aula.
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