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Sesión de Aprendizaje N° 07

El sistema financiero y el crédito: ¿Aliado o enemigo?

I.- DATOS INFORMATIVOS:

· Docente		: Prof. César Augusto Lerzunde Bendezú 
· Grado y Sección	: 4º ABC
· Área			: Educación Para el Trabajo
· Fecha			: Del 06 al 10 de julio

	PROPÓSITO DE APRENDIZAJE: Explica que hoy aprenderán a evaluar cuándo un crédito financiero es una oportunidad real para un emprendimiento y cuándo se convierte en un riesgo, calculando de forma sencilla el impacto de los intereses.

	COMPETENCIAS
	CAPACIDADES
	DESEMPEÑOS PRECISADOS

	Gestiona proyectos de emprendimiento económico o social




	Crea propuesta de valor.
	Evalúa las alternativas que ofrece el sistema financiero (créditos, tasas de interés) para financiar un modelo de negocio, analizando riesgos y beneficios para tomar decisiones informadas.



	III. SECUENCIA DIDACTICA
	

	Procesos pedagógicos
	Estrategias
	Materiales
	Tiempo

	INICIO 
	Motivación
	Comienza la clase lanzando una pregunta provocadora a la pizarra: “Si les prestan S/ 1,000 hoy para iniciar un negocio de polos personalizados, pero en seis meses deben devolver S/ 1,500... ¿aceptarían?” Deja que los estudiantes opinen libremente.

	
	










10 min.

	
	Recuperación de saberes previos
	Luego, plantea el dilema central: El crédito financiero, ¿es un aliado que impulsa nuestro negocio o un enemigo que nos puede quebrar?
	
	

	
	(Conflicto cognitivo)
	Presenta una contradicción: ¿Por qué las grandes empresas exitosas del mundo siguen pidiendo préstamos millonarios si ya tienen muchísimo dinero? ¿No es peligroso deber dinero?
	
	

	
	Propósito de aprendizaje (sesión)
	Explica que hoy aprenderán a evaluar cuándo un crédito financiero es una oportunidad real para un emprendimiento y cuándo se convierte en un riesgo, calculando de forma sencilla el impacto de los intereses.
	
	

	DESARROLLO
	Actividad 1: El Tablero del Juego Financiero (Conceptos Clave) | 15 min
Explica de forma muy dinámica (puedes usar la pizarra o diapositivas) tres conceptos que todo emprendedor debe dominar antes de pisar un banco:
El Sistema Financiero: Los intermediarios (bancos, cajas municipales, financieras) que cuidan el dinero de los ahorristas y se lo prestan a los que necesitan producir.
El Crédito: Dinero prestado que se recibe hoy con el compromiso de devolverlo en el futuro, en cuotas y con un costo adicional.
La TCEA (Tasa de Costo Efectivo Anual): El verdadero precio del dinero. Explícales que no solo son los intereses, sino también las comisiones y seguros. ¡Esta es la cifra que siempre deben mirar!

Actividad 2: Análisis de Casos: "Emprender con Cabeza Fría" | 25 min
Divide a la clase en equipos de 4 o 5 integrantes. Entrega a cada equipo el caso de dos jóvenes emprendedores locales:

Caso A (Sofía): Quiere comprar una máquina de coser industrial que cuesta S/ 2,000 para triplicar su producción de mochilas escolares (ya tiene clientes asegurados). Una caja municipal le ofrece un crédito con una TCEA del 30% a pagar en un año.

Caso B (Mateo): Quiere pedir S/ 2,000 para remodelar la fachada de su tienda de abarrotes y comprar un televisor más grande para que los clientes vean los partidos de fútbol, esperando que eso atraiga más público. El banco le ofrece el dinero con una TCEA del 45% a pagar en un año.
Consigna para los equipos: Cada grupo debe llenar el siguiente cuadro de evaluación para ambos casos.

Actividad 3: Sustentación y Debate | 20 min
Cada equipo elige un representante para exponer sus conclusiones en 2 minutos.

Guía el debate hacia la conclusión clave: El crédito es un aliado cuando se invierte en algo que genera más dinero del que cuesta el préstamo (rentabilidad > costo del crédito). Se convierte en un enemigo cuando se usa para gastos que no producen ingresos inmediatos o cuando la tasa de interés absorbe todas las ganancias del negocio.
	Uso de la TIC
Proyector
laptop
	





60 min.

	CIERRE
	Pide a dos estudiantes que resuman la gran lección del día. Cierra con esta idea fuerza:

"El crédito no es bueno ni malo por sí mismo; es una herramienta. En manos de un emprendedor que planifica y conoce sus números, es un motor de crecimiento. En manos de quien no planifica, es una trampa."
	Ficha de
Evaluación
	

10 min.




	
IV.- INSTRUMENTO DE EVALUACIÓN


	Lista de Cotejo




	V.-ACTIVIDADES DE FORTALECIMIENTO

	Prácticas de la ficha de trabajo



Lima, 06 de julio 2026



	______________________________
Docente 




	________________________________ 
Asesor del Área 




________________________________ 
Sub Director Académico


INSTRUMENTO DE EVALUACIÓN LISTA DE COTEJO

	LISTA DE COTEJO – SESIÓN 7 – UNIDAD II

	Competencia
	Gestiona proyectos de emprendimiento económico y social

	Capacidad
	Crea propuesta de valor

	Desempeño

	Evalúa las alternativas que ofrece el sistema financiero (créditos, tasas de interés) para financiar un modelo de negocio, analizando riesgos y beneficios para tomar decisiones informadas.

	Nombres y apellidos
	Criterios/ evidencias
	Sugerencias

	
		Identifica la importancia de las decisiones en tomar riesgos financieros
	Identifica y aplica técnica del boceto para realizar su proyecto
	Aplica malla receptora de la información para evaluar los proyectos emprendores
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POLICIA NACIONAL DEL PERU
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